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1.Резюме 
 

Настоящий проект рассчитан на инвестирование в приобретение и сдачу в аренду дорожной 

техники. 

Инициатор проекта: Общество с ограниченной ответственностью «ХХХХ» 

Система налогообложения – общая. 

Местонахождение офиса организации: ХХХХ. 

Место расположения основных средств: ХХХХ. 

Офисные помещения и площадка для расположения основных средств предоставлена на 

условиях долгосрочной аренды. 

Цель настоящего проекта является: приобретение  дорожной техники, что позволит  

укрепить  и расширить производственную базу, произвести внедрение новых технологий, 

расширение рынка сбыта и укрепление конкурентоспособности Общества. 

Дорожную технику инициатор проекта планирует приобрести у ХХХХ. 

Сроки реализации проекта: с 01.08.2012г. по 31.07.2017г. 

Этапы реализации проекта: 

 с 01.08.2012г. по 31.08.2012г. – приобретение дорожной техники; 

 01.09.2012г. по 31.07.2017г. – ввод дорожной техники в эксплуатацию и выход на 

проектную мощность по сдаче в аренду дорожной техники. 

Необходимый объем инвестиций в приобретении Дорожной техники - 38 529 145 руб. 

Финансирование проекта планируется за счет заемных средств, привлеченных на 5 лет у ОАО 

«Россельхозбанк» в сумме 33 134 774,25руб под 13% годовых, и собственных средств компании 

в сумме 5 394 370,75руб. 

Соотношение собственных и заемных средств: 14% -собственные средства, 86% - заемные 

средства. 

Срок возврата заемных средств: 5 лет, с отсрочкой выплаты основного долга на 1 год. 

 



 

Оценка экономической эффективности проекта: 

  
Показатель Рубли 

  

Ставка дисконтирования, % 8,00 

Период окупаемости - PB, мес. 36 

Дисконтированный период окупаемости - DPB, мес. 41 

Средняя норма рентабельности - ARR, % 35,68 

Чистый приведенный доход - NPV 18 921 610 

Индекс прибыльности - PI 1,47 

Внутренняя норма рентабельности - IRR, % 28,21 

Модифицированная внутренняя норма рентабельности - MIRR, % 16,51 

В течении периода реализации проекта отсутствуют серьезные риски, способные повлиять на 

эффективность указанного проекта. Возможные незначительные риски Общество предполагает 

нивелировать путем страхования деятельности и с использованием прочих приемов. 



2.Инициатор проекта 

 

2.1. Общие данные 

Инициатор проекта: Общество с ограниченной ответственностью «ХХХХ» 

Адрес: ХХХХ. 

Дата регистрации юридического лица в качестве налогоплательщика ХХХХ. 

С начала 2012 г. деятельность предприятия перепрофилировано и стала ориентирована 

на дорожный бизнеса с начала 2012 г. 

Руководитель: Генеральный директор – ХХХХ.  

Специалисты  для контактов: ХХХХ. 

Сфера деятельности и отраслевая принадлежность: торговля нефтепродуктами  

(битум, мазут, дизельное топливо), ремонт и строительство дорог, обслуживание дорожно-

эксплуатационных предприятий ХХХХкой области по средствам оказания услуг по 

финансовому планированию работы предприятия, ведению бухгалтерского учета, логистики, 

юриспруденции, кадровой работы, маркетинга и автоматизации обработки информации. 

Филиалы и дочерние предприятия - отсутствуют. 

История развития предприятия:  

Общество с ограниченной ответственностью «ХХХХ было создано ХХХХ. Основными 

видам деятельности данной организации являлись обеспечение информационными ресурсами, 

их разработка и торговля оргтехникой. Единственным учредителем и руководителем ООО 

«ХХХХ» с момента его учреждения и до 22 апреля 2012 г. был ХХХХ. 

На основании решения единственного учредителя ООО «ХХХХ» ХХХХ с 23 апреля 

2012 года на должность генерального директора был назначен ХХХХ, а уже  5 мая 2012 г. 

ХХХХ выкупил всю долю в уставном капитале общества у ХХХХ.  

С этого момента вся деятельность организации была ориентирована на дорожный 

бизнес, так основным видами деятельности стали ремонт и обслуживание дорог и содействие в 

организации деятельности дорожно-эксплуатационных предприятий ХХХХкой области, что 

выразилось в обеспечении их нефтепродуктами и сыпучими материалами, запчастями к 

транспортным средствам и техники по средствам торговли, а также в оказании услуг по 

финансовому планированию работы предприятий, логистики, юриспруденции, маркетинга и 

автоматизации обработки информации, ведению бухгалтерского учета и кадровой работы. 

10 мая 2012 г. было принято учредителем решение о переименовании ООО «ХХХХ» на 

ООО «ХХХХ». 



04 июня 2012 г.  был заключен договор купли-продажи доли в уставном капитале 

общества, в связи с чем вторым участником ООО «ХХХХ» по факту приобретения доли в 

размере 33 % стал ХХХХ. 

Для большего утверждения ООО «ХХХХ» в дорожном бизнесе, были проведены 

переговоры и заключено соглашение о сотрудничестве с  ХХХХ,  которое в свою очередь на 

протяжении длительного времени сотрудничает с дорожно-эксплуатационными предприятиями 

ХХХХкой области и более того, является учредителем с 100 % долей в уставном капитале 

одного из юридический лиц - участника (учредителя) всех данных предприятий.  

2.2. Учредители (акционеры) 

Доли в уставном капитале фирмы-инициатора проекта распределены следующим 

образом: 

 

2.3. Виды и объемы деятельности 

Общество планирует осуществлять деятельность в сфере сдачи в аренду приобретенной 

дорожной техники. 

Основными потребителями услуг будут являться дорожно-эксплутационные 

предприятия, испытывающие потребность в указанной технике ХХХХ и т.д.). 

Указанный вид деятельности будет для предприятия новым. В настоящее время ООО 

«ХХХХ» работает в сфере торговли нефтепродуктами (битум, мазут, дизельное топливо), 

ремонта и строительство дорог, оказания услуг по финансовому планированию работы 

предприятия, ведению бухгалтерского учета, логистики, юриспруденции, кадровой работы, 

маркетинга и автоматизации обработки информации.  

№ п/п Сведения об участнике 
общества (ФИО, дата и 

место рождения/ 

организационно-
правовая форма и 

наименование юр лица) 

Вид, номер, серия,  
дата и место 

выдачи документа, 

удостоверяющего личность, 
орган, выдавший документ 
(номер гос. регистрации, 

наименование органа, дата 

регистрации) 

Адрес 
места регистрации 

Размер доли в уставном 
капитале Общества, ее 
номинальная стоимость 

Сведения  
об оплате доли 

1 

ХХХХ ХХХХ ХХХХ 

Размер доли 67 % 
Номинальная стоимость 

6700 руб. 

Оплачено 
полностью 

2 

ХХХХ ХХХХ ХХХХ 

Размер доли 33 % 
Номинальная стоимость 

3300 руб. 

Оплачено 
полностью 



Планируется, что реализация указанного проекта позволит увеличить чистую прибыль 

предприятия на 25%. 

Для реализации указанного проекта ООО «ХХХХ» предусмотрен штат сотрудников в 

количестве 5 единиц. 

 

2.4. Информация о руководителях 

Краткая характеристика лиц, ответственных за результаты работы предприятия и 

реализацию проекта: 

ХХХХ 

Дата рождения: ХХХХ; 

Должность: ХХХХ; 

Образование: ХХХХ; 

Стаж работы: ХХХХ. 

 



3.Существо предлагаемого проекта 
 

3.1. Местонахождение объекта 

Проект предлагается осуществлять в г. ХХХХе . По наши подсчетам в ХХХХе и области 

сегодня имеется определенный неудовлетворенный спрос на дорожную технику, что делает 

идею реализации указанного проекта именно здесь очень перспективной. 

 

3.2. Описание продукта (услуги) 

Понятие «дорожно строительная техника» включает в себя оборудование, применяемое 

для демонтажа старого дорожного полотна, подготовки основания для строительства новой 

дороги, укладки свежего асфальтного покрытия, а также ремонтных работ. 

Современная дорожно строительная техника должна отвечать актуальным стандартам 

безопасности, высокой производительностью, качеством комплектующих материалов, 

простотой эксплуатации и обслуживания.  

Дорожная техника объединяет несколько разных наименований техники, которая 

значительно сокращает энергозатраты на производство и повышает производительность труда. 

К дорожной технике относятся: 

 фронтальные погрузчики; 

 экскаваторы; 

 навесное оборудование; 

 автогрейдеры; 

 дорожные катки; 

 мусоровозы; 

 подметально-уборочные машины; 

 вакуумные машины; 

 дорожно-комбинированные машины. 

Один из наиболее распространенных видов дорожной техники являются экскаваторы. В 

силу своего широкого распространения они бывают разных типов в зависимости от мощности и 

назначения. Если экскаватор способен осуществлять одновременно несколько операций, то он 

относится к машинам непрерывного действия; если же операции производятся с промежутками 

между ними, то такой экскаватор называют машиной цикличного действия. Экскаваторы 

непрерывного действия обычно являются многоковшовыми, а экскаваторы цикличного 

действия, как правило, оборудованы одним ковшом. Многоковшовые экскаваторы также 

делятся на несколько подвидов в зависимости от типа копания: продольного, радиального или 



поперечного. Одноковшовые экскаваторы более универсальны и компактны, чем 

многоковшовые, поэтому они получили большее распространение. 

 

3.3. Технология производства продукта (оказания услуги) 

Строительные и ремонтные работы - достаточно сложный и трудоемкий процесс, 

требующий квалифицированного подхода и наличие различного рода спецтехники. Наличие 

обширного парка специализированной техники позволяет выполнять задачи любого объема в 

сжатые сроки и с минимальными затратами. 

Только используя новейшую спецтехнику для строительства и ремонта дорог можно 

гарантировать долговечность и высокое качество дорожного покрытия. 

Все дорожные работы (проектирование, строительство, капитальный и текущий ремонт) 

должны проводиться по всем стандартам ГОСТ. 

Виды дорожных работ: 

 проектирование автомобильных и железных дорог  

 строительство автомобильных дорог  

 капитальный ремонт автомобильных дорог  

 текущий ремонт (асфальтирование, ремонт автомобильных дорог)  

 нанесение дорожной разметки  

 благоустройство территорий (уборка мусора, устройство газонов, установка 

дорожных знаков)  

 полное документальное сопровождение всех работ по строительству и ремонту 

дорог 

3.4. Характеристики закупаемого оборудования (техники) 

1.Погрузчик фронтальный SDLG 936 L 

 Погрузчик оснащен двигателем, произведенным 

совместно с немецкой фирмой «DEUTZ», 

трансмиссией LG50 с переключением передач под 

нагрузкой. 

  Погрузчики обладают оптимизированной и 

компактной конструкцией.  

  Шарнирно-сочлененная рама обеспечивает небольшой 

радиус поворота.  

  Кабина имеет увеличенную обзорность, удобна, беспечивает защиту оператора от вибрации и 

шума.  

  Органы управления разработаны и размещены с учетом принципов эргономики, что снижает 

утомляемость оператора и повышает комфортность работы.  

  В гидросистеме используются два шестеренных насоса, что повышает ее мощность, 

сокращает время рабочего цикла и улучшает управляемость погрузчика.  



  Капот двигателя оснащен створками большой площади, что упрощает осмотр и ежедневное 

техническое обслуживание. 

Технические характеристики 

Грузоподъемность, т:  3  

Емкость ковша, м:  1,8 

Высота выгрузки (при раскрытии ковша под 

углом 45°):  
2850  

Отрывное усилие, кг:  9180  

Ширина режущей кромки, мм:  2510  

Продолжительность рабочего цикла, с:  11,4  

Тип рамы:  
Шарнирно-сочлененная с гидравлическим 

приводом.  

Эксплуатационная масса, т:  10,7  

Габаритные размеры, (ДxШxВ), мм:  7100 х 2460 х 3170  

Тип:  дизель  

Модель:  ТD226B6 

Производство:  Совместное произв-во с «DEUTZ» (Германия) 

Мощность, кВт:  92/87  

Удельный расход топлива, г/кВт*ч:  220/202  

Угол поворота колес, град.:  35°  

Минимальный радиус поворота, мм:  5837  

Рабочее давление в гидросистеме, МПа:  15  

Топливный бак, л:  150  

Гидравлика, л:  200  

Двигатель, л:  15  

Трансмиссия, л:  38  

Мост, л:  2х17  

Тормозная система, л:  4  

Шины:  17,5-25  

Рабочие тормоза:  
Сухие дисковые с пневмогидроприводом на 4 

колеса  

Скорость передвижения, км/ч, вперед:  0-13; 0-38  

Габаритные размеры, (Д?Ш?В):  6870x2511x3280  

Органы управления погрузочным 

оборудованием:  
Рычаги / Джойстик 

Марка:  LG  

Число передач назад:  1  

Система охлаждения, л:  20  

Давление в шинах, МПа передние:  0,333-0,353  

Давление в шинах, МПа задние:  0,275-0,294  

Стояночный тормоз:  Дисковые с управлением тросиком  

Ковш увеличенный (угольный), м:  2,5  

 

 

2. Комбинированная    дорожная    машина КО-829С1 



 Комбинированная дорожная машина КО-829С1 

предназначена для круглогодичного 

использования по обслуживанию ХХХХных и 

городских автомобильных дорог с твёрдым 

покрытием. 

В зимний период используется с 

пескоразбрасывающим оборудованием для 

посыпки инертными материалами или 

антигололёдными реагентами поверхности дорог, 

а также с плужным оборудованием для 

скоростной, патрульной уборки свежевыпавшего 

снега, удаления шульги, наледи и снежных 

накатов с дорожного покрытия. 

В летний период используется с поливомоечным и щеточным оборудованием для мойки и 

поливки дорожных покрытий, мойки прилотковой полосы, ограждений, дорожных знаков и 

поливки зелёных насаждений. 

Оборудование машины монтируется на раму и в кузов автомобиля КАМАЗ- 65115 и состоит из 

следующих основных частей: передний скоростной отвал; средний, грейдерный отвал; боковой 

отвал; передняя поворотная щетка; пескоразбра-сывающее оборудование; поливомоечное 

(высоконапорное) оборудование; щетка для мытья ограждений; доработка автомобиля; укладка 

оборудования. 

Технические характеристики 

Базовое шасси КАМАЗ-65115(самосвал)  

Масса снаряженного 

автомобиля, кг 
11100 

Грузопдъемность автомобиля 

самосвала кг 
14500 

Полная масса машины, кг 25200 

Нагрузка на дорогу от полной массы через шины, кг: 

- передних колес 6200 

- заднюю тележку 19000 

Вместимость кузова 

пескоразбрасывателя, м3 
7,0 

Вместимость цистерны, м3 10 

Ширина рабочей зоны, м: 

- передний скоростной плуг 2,7 

- средний плуг 2,5-2,9 

- боковой плуг 1,85 

- передняя щетка 2,4-3,0 



- мойка 3,5 

- распределение 

антигололедных реагентов 
3-10 

Скорость движения автомобиля при работе оборудования, км/час:  

- передний скоростной плуг 60 

- средний плуг 30 

- боковой плуг 40 

- передняя щетка 20-40 

- мойка 10-20 

- распределение 

антигололедных реагентов 
15-30 

Дальность отбрасывания 

снега скоростным плугом, м 
20 

Давление воды, кг/см2 20-90 

Плотность посыпки, г/м2 5-500 

Вылет боковой щетки, м 2,0 

 

 

3. Грейдер Dingsheng Tiangong PY180M 

 Грейдер предназначен для профилирования 

и планировки поверхности земляного 

полотна дорог, возведения насыпей, 

разравнивания и перемещения грунта, гравия 

или щебня.  

 

 

 

 

 

Технические характеристики 

Рабочий вес, кг - 15400 

Двигатель  Cummins 6CTA8,3 

Двигатель Номинальная мощность - 218 л.с (160 кВт)  

Частота вращения, об/мин - 2300 

Габариты 



Стандартная комплектация, мм — 8700х2600х3500 

С отвалом и рыхлителем, мм - 9900х2740х3500 

Колесная база между передней и задними осями — 5985 мм 

Колея — 2150 мм 

Рабочие характеристики 

Колесная схема   1х2х3 

Ведущие мосты шт. 2 

Управляемые мосты шт. 1 

Максимальное тяговое усилие, кН – 80,8 

Размер ножа, мм - 3965х650 

Ходовые параметры 

Скорость движения (вперед/назад), км/ч — 5,2-36,1 (вперед); 5,2-25,0 (назад) 

Мин. радиус поворота, мм - 7500 

Максимальный преодолеваемый подъем – 20 

4. Грейдер   Dingsheng   Tiangong   PY200M 

 Грейдер предназначен для профилирования и 

планировки поверхности земляного полотна 

дорог, возведения насыпей, разравнивания и 

перемещения грунта, гравия или щебня.  

 

 

 

 

Технические характеристики 

 Основные характеристики 

Рабочий вес, кг 15400 

Двигатель Cummins 6CTA8,3 / Shanghai SC8D 

Номинальная мощность 218 л.с (160 кВт) / 190 л.с. (140 кВт) 

Частота вращения, об/мин 2300 

Трансмиссия гидро-электронная Hangzhou 

Габариты 

Стандартная комплектация, мм 9100х2600х3500 

С отвалом и рыхлителем, мм 10330х2740х3500 

Колесная база между передней и задними осями 6335 мм 

Колея 2150 мм 



Рабочие характеристики 

Колесная схема 1х2х3 

Ведущие мосты шт. 2 

Управляемые мосты шт. 1 

Максимальное тяговое усилие, кН 80,8 

Размер ножа, мм 3965х650 

Ходовые параметры 

Скорость движения (вперед/назад), км/ч 5,2-36,1 (вперед); 5,2-25,0 (назад) 

Мин. радиус поворота, мм 7800 

Максимальный преодолеваемый подъем 20 

Комплектация 
Передний отвал 

Средний отвал 

 
 

3.5. Экологические вопросы производства 

Осуществление указанной деятельности не требует специальных экологических 

разрешений. Реализация проекта не приводит к существенному загрязнению окружающей 

среды. Единственным фактором, влияющим на экологическое состояние, является выброс в 

окружающую среду продуктов сгорания ГСМ при работе экскаватора. Общество планирует 

встать на учет в службе по экологическому надзору и регулярно контролировать воздействие 

технических средств на экологическое состояние и при необходимости уплачивать взносы за 

выбросы на окружающую среду. 



4.Анализ положения дел в отрасли 
 

В связи с разнообразием форм и видов услуг представить рынок аренды дорожной 

техники в ХХХХ в цифровом измерении не представляется возможным. 

Можно лишь утверждать, что в сфере аренды дорожной техники практически нет 

конкурентов, и спрос на указанном рынке превышает предложение. 

Рынок аренды дорожной техники имеет некоторую сезонность, наблюдающуюся 

ежегодно. Так определенное падение спроса на аренду дорожной техники обычно наблюдается 

в зимние месяца (с ноября по март), в связи остановкой строительства и ремонта дорог. 

Приобретаемая нами дорожная техника эксплуатируется круглогодично, так как с помощью ее 

производится также текущее обслуживание дорог, поэтому компания не предполагает каких 

либо сезонных спадов при сдаче техники в аренду.  

В 2011 году рынок аренды дорожной техники, несмотря на спад спроса в посткризисные 

2009-2010-й года, продемонстрировал стабильность и даже положительную динамику. Он 

находится в сильной зависимости от смежных отраслей. Наибольшее влияние на российский 

рынок аренды дорожной техники оказывают дорожное строительство. 

В докризисный период рынок аренды дорожной техники был достаточно успешным, 

показывая ежегодный рост в 10-15%. Этому способствовало активное развитие строительства 

дорог. В результате финансового кризиса 2008 года большинство строительных объектов было 

заморожено (до 30-40%), и спрос на дорожную технику сильно упал.  

В 2010 году ситуация на рынке дорожной техники стала постепенно меняться в лучшую 

сторону – государство увеличило выделение средств на строительство дорог, активировали 

свою деятельность лизинговые компании и в результате начали размораживаться 

приостановленные строительные объекты. Возобновление движения на рынках недвижимости 

и строительно-дорожных работ привело к тому, что возобновился спрос и на дорожную 

технику. В первую очередь это коснулось компаний, предоставляющих ее в аренду, так как 

такой выбор позволяет минимизировать затраты и не заниматься сервисным обслуживанием. 

Кроме того, аренда позволяла регулировать автопарк в зависимости от потребностей того или 

иного проекта. Кризис заставил многие компании более эффективно использовать свои ресурсы 

и научил «считать деньги». 

Ситуация на рынке дорожной техники была стабилизирована во многом благодаря 

антикризисному управлению – реализации комплекса мер, способствующих выходу из кризиса. 

На сегодняшний день представлено много региональных и федеральных целевых программ, 



крупных инвестиционных проектов, направленных на поддержание отрасли дорожного 

строительства. 

 



5. Анализ рынков сбыта продукции (товаров, услуг) и закупок 

сырья 
5.1. Рынок сырья, материалов и комплектующих  

Для организации работы дорожной техники предприятию не потребуется приобретать 

материалы и комплектующие, так как техника полностью будет сдаваться в аренду, и ГСМ и 

расходные материалы на нее будут приобретаться непосредственными арендаторами, а 

неисправности техники будут устраняться в рамках договора гарантийного обслуживания. 

Предполагается, что для заправки автомобиля генерального директора будет приобретаться 

ГСМ. При разработке бизнес-плана предприятием заложена средняя цена приобретения ГСМ – 

30руб. за литр и ежемесячных расход в пределах 100 литров, соответственно ежемесячные 

затраты на ГСМ составят 3000руб. У предприятия нет постоянно установленных деловых 

связей с поставщиками ГСМ, приобретать ГСМ планируется на автозаправочных станциях 

ХХХХе и области, руководствуясь принципом наиболее низкой цены и транспортной 

доступности.  

5.2. Конкуренция на рынке сбыта 

Конкурентов на рынке предоставления дорожной техники в аренду на рынке в ХХХХе и 

области на сегодня практически нет, что вызвано узкой специализацией приобретаемой 

дорожной техники и большими материальными затратами на ее приобретение. 

Основным конкурентным преимуществом инициатора проекта перед возможными 

конкурентами является использование новой современной высокопроизводительной техники, 

позволяющей выполнять работу быстро и качественно и, как следствие, обеспечить себе 

возможность маневрировать по цене. 

В связи с почти полным отсутствием конкурентов на рынке аренды дорожной техники и 

использования дорожными компаниями устаревшей и непроизводительной техники, 

находящейся, как правило, у них собственности или арендуемой у других дорожных компаний, 

определить удельный вес участников рынка на сегодня не представляется возможным. 

5.3. Потенциальная емкость рынка сбыта 

В связи с разнообразием форм и видов услуг и ограниченностью информации в 

открытом доступе представить рынок аренды дорожной техники в в цифровом измерении не 

представляется возможным. Можно лишь утверждать, что в сфере аренды дорожной техники на 

сегодня практически нет конкурентов, но все же, спрос превышает предложение. 

Основными потребителями услуг по аренде дорожной техники являются следующие 

компании: ХХХХ и др. 

Предполагается, что техника будет использоваться для дорожных работ в течении всего 

года, без сезонных спадов и колебаний, приобретаемая техника практически отсутствует у 



указанных дорожных предприятий, поэтому предполагается большой спрос на нее, 

арендодатель предполагает, что заявки на аренду техники на проведение дорожных работ 

придется расписывать на 2-3 месяца вперед, поэтому каких либо временных простоев техники и 

потерь арендодателя не предполагается. Периодически потребуется перегонять дорожную 

технику на большие расстояния для участия в строительстве и ремонте крупных дорожных 

объектов на территории области. 

Сегодня, когда на рынке спрос превышает предложение, в конкурентной борьбе цена не 

играет решающей роли, но по мере насыщения рынка этот фактор станет основным, 

организация при планировании работы предполагает, что в будущем для усиления позиций на 

рынке, возможно, потребуется несколько скорректировать ценовую политику. 

5.4. Маркетинговая стратегия проекта 

Маркетинговый план реализации бизнес плана состоит из следующих компонентов: 

1. Ценообразование. 

2. Схема оказания услуг. 

3. Реклама и иные способы продвижения продукции. 

4. Методы стимулирования продаж. 

5. Формирование имиджа предприятия (PR) 

Ценообразование – неотъемлемая часть маркетингового плана. Ценообразование – это не 

просто суммирование издержек и прибыли. Оно подчиняется политике предприятия и 

соответствует возможностям рынка.  

Ценообразование – важнейшая составляющая маркетингового плана. Почти так же 

важны и предусмотренные методы стимулирования продаж. Расходы на эти мероприятия не 

считаются издержками – это, скорее, внутренние инвестиции. Однако классифицируют их 

именно как постоянные издержки. 

Будут использованы следующие методы ценообразования. 

- Метод следования за конкурентом. Смысл данного метода: пристроившись «в хвост», 

крупному конкуренту завоевать свою долю рынка за счет каких-нибудь дополнительных 

преимуществ, системой скидок. Указанный метод будет применяться лишь при появлении на 

рынке других арендодателей в будущем. 

- Реальное ценообразование учитывает также и политику скидок, и механизм 

корректировки цен с учетом спроса на услуги.  

Все эти методы преследуют одну цель – привлечение клиента.  

2. Схема оказания услуг. 

Организация будет специализироваться на оказании следующих видов услуг по сдаче в 

аренду дорожной техники. При этом организация будет стремиться постепенно расширять парк 



имеющейся техники, чтобы иметь возможность предложить заказчикам максимально 

возможный перечень дорожной техники. Для установления прочных устойчивых связей с 

постоянными поставщиками организация предполагает делать определенные скидки крупным 

постоянным клиентам.  

3. Реклама и иные способы продвижения продукции. 

Какой-либо специальной рекламной компании не требуется в связи с небольшим 

количеством потенциальных арендаторов и незначительным предложением техники на рынке. 

Компания предполагает постоянно поддерживать рабочие контакты с основными 

арендаторами. 

4. Методы стимулирования продаж. 

 Предоставление скидок покупателям 

 Предоставление льгот при оплате услуг 

 Предоставление комплексных услуг клиентам 

 Предоставление информационных услуг 

 Подарки покупателям 

Разработанная Обществом система скидок и льгот ориентирована на долговременное 

сотрудничество с партнёрами компании – юридическими лицами, учитывая их интересы и 

задачи их бизнеса.  

Значительные удобства и экономию оборотных средств обеспечивает возможность 

расчётов по факту оказания услуг при комплексном оказании услуг. 

Предоставление комплексных услуг клиентам. Компания ориентируется на то, чтобы 

клиенты могли оперативно получить весь комплекс услуг. Разработанная концепция 

оптимизированного сервиса даёт партнёрам компании возможность удобно и быстро решать 

свои задачи. 

5. Формирование имиджа предприятия (PR) 

За счет оказания качественных услуг в быстрые сроки  будет формироваться 

положительный имидж компании. 



6.Организационный план 
6.1. Организационно-правовая форма реализации проекта 

Оператор проекта: Общество с ограниченной ответственностью «ХХХХ». 

Во главе Общества стоит генеральный директор, осуществляющий текущее руководство 

компанией. Директор подотчетен общему собранию учредителей ООО, принимающему 

решению по основным вопросам руководства Обществом, оговоренных Уставом Общества с 

ограниченной ответственностью. 

Планируется, что штат компании для реализации данного проекта составит 5 человек. 

Штатное расписание для бизнес-проекта приведено в таблице №1. 

Таблица №1 – Штатное расписание проекта. 

Должность (специальность, профессия), 

разряд, класс (категория) квалификации 
Количество 

Размер оплаты труда, руб. 

в месяц 

Юрисконсульт 1 15 000,00 

Бухгалтер 1 15 000,00 

Заместитель директора 1 15 000,00 

Экономист 1 15 000,00 

Директор 1 20 000,00 

Итого 5 80 000 

 

6.2. Основные партнеры 

В настоящий момент все основные партнеры компании определены. 

Приобрести дорожную технику предприятие планирует за счет собственных средств с 

привлечением кредита ОАО «Россельхозбанк» в сумме 33 134 774,25руб. 

Дорожную технику инициатор проекта планирует приобрести у ХХХХ. 

Основные поставщики предприятием не определены по той причине, что для реализации 

проекта не потребуется закупать значительного объема сырья и материалов. 

Предполагается, что основными заказчиками услуг компании станут дорожные 

компании ХХХХкой области, на сегодня имеется ряд предварительных договоренностей о 

будущей аренде дорожной техники. 

6.3. График реализации проекта 

Сроки реализации проекта: с 01.08.2012г. по 31.07.2017г. 



Этапы реализации проекта: 

 с 01.08.2012г. по 31.08.2012г. – приобретение дорожной техники; 

 01.09.2012г. по 31.07.2017г. – ввод дорожной техники в эксплуатацию и 

выход на проектную мощность по сдаче в аренду дорожной техники. 

6.4. Правовые вопросы осуществления проекта 

Оформления специальной разрешительной документации для реализации проекта не 

требуется. 

 



7. Финансовый план 
7.1. Условия и допущения, принятые для расчета 

Финансово-экономическая оценка проекта выполнена с применением программы 

Microsoft Excel.  

При проведении расчетов мы ориентировались на следующие требования: 

 расчет выполняется в постоянных ценах на момент подачи заявки без учета 

инфляции; 

 на период, превышающий срок окупаемости проекта и возврата заемных средств на 

один год; 

 на этапе осуществления инвестиций и освоения производственных мощностей 

(выхода на проектную мощность) расчеты производятся с ежемесячной 

периодичностью, далее по кварталам; 

 значения всех исходных и расчетных данных приводятся в валюте платежа и 

пересчитываются в рубли по единому курсу ЦБ РФ на момент выполнения расчетов 

(указать дату и курс); 

 остаточная стоимость активов проекта на конец расчетного периода не учитывается 

при анализе показателей его эффективности (не предполагается их продажа и 

закрытие предприятия). 

Расчеты экономической эффективности проекта выполняются с учетом официального 

издания Методических рекомендаций по оценке эффективности инвестиционных проектов 

(Утверждены: Министерством экономики РФ, Министерством финансов РФ, Государственным 

комитетом РФ по строительной, архитектурной и жилищной политике № ВК 477 от 21.06.1999), 

вторая редакция, рук. авт. кол.: Коссов В.В., Лившиц В.Н., Шахназаров А.Г. - М.: ОАО «НПО 

«Издательство «Экономика», 2000. – 421 с. Электронная версия данного документа приведена в 

базе «Консультант Плюс» под приведенным выше номером. 

В связи с этим в настоящем макете бизнес-плана не приводится полная методика 

расчетов и формы расчетных таблиц.  

7.2. Исходные данные 

Данные для расчета получены из следующих источников: отчет об исследовании рынка, 

проводимого инициатором проекта, коммерческие предложения поставщиков, законодательные 

акта РФ и субъектов РФ. 

7.2.1. Налоговое окружение 

В период реализации проекта организация планирует применять общую систему 

налогообложения. 



В целом, весь объем уплачиваемых организацией налогов, будет выглядеть следующим 

образом: 

   
Название налога База Ставка 

   

Налог на прибыль Прибыль  20 % 

Страховые взносы Зарплата  26.2 % 

НДС Добав. стоим.  18 % 

Налог на имущество Имущество  2.2 % 

В цифровом выражении за период реализации проекта будет уплачено налогов и сборов 

на следующие суммы: 

         
Строка 8.2012 9.2012 10.2012 11.2012 12.2012 1.2013 2.2013 3.2013 

         

Налог на прибыль      160 618,18   

Страховые взносы 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 

НДС   139 118,64 322 016,95 299 135,59 322 016,95 322 016,95 299 135,59 

Налог на имущество  70 636,77 69 459,49 68 282,21 67 104,93 65 927,65 64 750,37 63 573,09 

ИТОГО 20 960,00 91 596,77 229 538,13 411 259,16 387 200,52 569 522,78 407 727,32 383 668,68 

 
         

Строка 4.2013 6.2013 7.2013 8.2013 9.2013 10.2013 11.2013 5.2013 
         

Налог на прибыль 348 578,77  350 697,87   184 821,10   

Страховые взносы 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 

НДС 322 016,95 299 135,59 322 016,95 322 016,95 146 593,22 322 016,95 322 016,95 322 016,95 

Налог на имущество 62 395,81 60 041,25 58 863,97 57 686,69 56 509,41 55 332,13 54 154,85 61 218,53 

ИТОГО 753 951,53 380 136,84 752 538,79 400 663,64 224 062,63 583 130,18 397 131,80 404 195,48 

 

         
Строка 1.2014 2.2014 3.2014 4.2014 5.2014 6.2014 7.2014 12.2013 

         

Налог на прибыль 368 396,93   383 976,88   399 556,83  

Страховые взносы 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 

НДС 322 016,95 322 016,95 299 135,59 322 016,95 322 016,95 299 135,59 322 016,95 299 135,59 

Налог на имущество 51 800,29 50 623,02 49 445,74 48 268,46 47 091,18 45 913,90 44 736,62 52 977,57 

ИТОГО 763 174,17 393 599,96 369 541,33 775 222,29 390 068,13 366 009,49 787 270,40 373 073,17 

 
        

Строка 8.2014 9.2014 10.2014 11.2014 12.2014 1.2015 2.2015 
        

Налог на прибыль   245 645,26   430 716,74  

Страховые взносы 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 

НДС 322 016,95 146 593,22 322 016,95 322 016,95 299 135,59 322 016,95 322 016,95 

Налог на имущество 43 559,34 42 382,06 41 204,78 40 027,50 38 850,22 37 672,94 36 495,66 

ИТОГО 386 536,29 209 935,28 629 826,99 383 004,45 358 945,81 811 366,63 379 472,61 

 
        

Строка 3.2015 4.2015 5.2015 6.2015 7.2015 8.2015 9.2015 
        

Налог на прибыль  446 296,69   461 876,64   

Страховые взносы 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 

НДС 299 135,59 322 016,95 322 016,95 299 135,59 322 016,95 322 016,95 146 593,22 

Налог на имущество 35 318,38 34 141,10 32 963,82 31 786,54 30 609,27 29 431,99 28 254,71 

ИТОГО 355 413,98 823 414,74 375 940,77 351 882,14 835 462,86 372 408,93 195 807,93 

 
        

Строка 10.2015 11.2015 12.2015 1.2016 2.2016 3.2016 4.2016 
        

Налог на прибыль 300 544,06   487 168,72   504 301,85 

Страховые взносы 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 

НДС 322 016,95 322 016,95 299 135,59 322 016,95 322 016,95 299 135,59 322 016,95 

Налог на имущество 27 077,43 25 900,15 24 722,87 23 545,59 22 368,31 21 191,03 20 013,75 

ИТОГО 670 598,44 368 877,10 344 818,46 853 691,26 365 345,26 341 286,62 867 292,55 



 

 
        

Строка 5.2016 6.2016 7.2016 8.2016 9.2016 10.2016 11.2016 
        

Налог на прибыль   521 434,97   369 076,58  

Страховые взносы 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 

НДС 322 016,95 299 135,59 322 016,95 322 016,95 146 593,22 322 016,95 322 016,95 

Налог на имущество 18 836,47 17 659,19 16 481,91 15 304,63 14 127,35 12 950,07 11 772,79 

ИТОГО 361 813,42 337 754,78 880 893,83 358 281,58 181 680,57 725 003,60 354 749,74 

 
         

Строка 12.2016 1.2017 2.2017 3.2017 4.2017 5.2017 6.2017 7.2017 
         

Налог на прибыль  555 701,23   572 834,36   589 967,49 

Страховые взносы 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 20 960,00 

НДС 299 135,59 322 016,95 322 016,95 299 135,59 322 016,95 322 016,95 299 135,59 322 016,95 

Налог на имущество 10 595,51 9 418,24 8 240,96 7 063,68 5 886,40 4 709,12 3 531,84 2 354,56 

ИТОГО 330 691,11 908 096,41 351 217,91 327 159,27 921 697,70 347 686,07 323 627,43 935 298,99 

 
7.2.2. Номенклатура и цены продукции/услуг 

Организация планирует предложить на рынке услуги аренды дорожной техники, цену за 

1 месяц работы планируется установить на основании утвержденных обществом цен. По 

расчетам, использованным разработчиком, в связи с сезонностью цены на аренду не будут 

изменяться, снижение объемов оказываемых услуг также не планируется. 

На сегодня Обществом утвержден следующий прейскурант цен на услуги аренды 

дорожной техники: 

 

7.2.3. План производства (продаж) продукции (товаров, работ, услуг) 

Предполагается, что техника будет использоваться для дорожных работ в течении всего 

года, без сезонных спадов и колебаний, приобретаемая техника практически отсутствует 

дорожных предприятий области, поэтому предполагается большой спрос на нее, арендодатель 

предполагает, что заявки на аренду техники на проведение дорожных работ придется 

расписывать на 2-3 месяца вперед, поэтому каких либо временных простоев техники и потерь 

арендодателя не предполагается. Периодически потребуется перегонять дорожную технику на 

п/п 
Наименование и 

комплектация техники 

Кол-во 

ед. 

Сумма 

аренды/мес. за 

единицу 

техники, руб. с 

НДС 

Сумма 

аренды/мес. всего, 

руб. с НДС   

1 Погрузчик фронтальный SDLG 936 L 

Производства SDLG (КНР) 

5 109172,96 
545864,80 

2 Комбинированная    дорожная    машина КО-829С1 

Производства Коммаш (Россия) 

2 215837,17 
431674,34 

3 Грейдер Dingsheng Tiangong PY180M 
Производства Dingsheng Tiangong (KHP) 

4 236492,17 
945968,68 

4 Грейдер   Dingsheng   Tiangong   PY200M 

Производства Dingsheng Tiangong (KHP) 

1 236492,18 
236492,18 

 ИТОГО   2160000,00 



большие расстояния для участия в строительстве и ремонте крупных дорожных объектов на 

территории области. 

 

7.2.4. Номенклатура и цены сырья, материалов и пр. 

Использование сырья, материалов и комплектующих при реализации указанного проекта 

не предполагается.  

 
7.2.5. Калькуляция прямых материальных затрат на производство единицы 

продукции 

Для данного проекта отсутствуют материальные затраты, величина которых прямо 

пропорциональна объему производства (сырье, материалы и комплектующие, энерго-, тепло-, 

водопотребление, тара и упаковка и т.п.).  

 

7.2.6. Численность персонала и заработная плата 

Планируется, что в реализации указанного проекта будут принимать участие 5 

работников. Затраты  на оплату труда указанным работникам без учета страховых взносов 

приведены ниже: 

         
Строка 8.2012 9.2012 10.2012 11.2012 12.2012 1.2013 2.2013 3.2013 

         

Юрисконсульт 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Бухгалтер 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Заместитель директора 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Экономист 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Директор 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 

ИТОГО 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 

 
         

Строка 4.2013 5.2013 6.2013 7.2013 8.2013 9.2013 10.2013 11.2013 

         

Юрисконсульт 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Бухгалтер 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Заместитель директора 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Экономист 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Директор 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 

ИТОГО 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 

 
         

Строка 12.2013 1.2014 2.2014 3.2014 4.2014 5.2014 6.2014 7.2014 
         

Юрисконсульт 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Бухгалтер 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Заместитель директора 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Экономист 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Директор 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 

ИТОГО 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 

 
         

Строка 8.2014 9.2014 10.2014 11.2014 12.2014 1.2015 2.2015 3.2015 
         

Юрисконсульт 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Бухгалтер 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Заместитель директора 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 



Экономист 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Директор 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 

ИТОГО 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 

 
         

Строка 4.2015 5.2015 6.2015 7.2015 8.2015 9.2015 10.2015 11.2015 
         

Юрисконсульт 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Бухгалтер 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Заместитель директора 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Экономист 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Директор 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 

ИТОГО 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 

 
         

Строка 12.2015 1.2016 2.2016 3.2016 4.2016 5.2016 6.2016 7.2016 
         

Юрисконсульт 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Бухгалтер 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Заместитель директора 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Экономист 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Директор 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 

ИТОГО 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 

 
         

Строка 8.2016 9.2016 10.2016 11.2016 12.2016 1.2017 2.2017 3.2017 

         

Юрисконсульт 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Бухгалтер 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Заместитель директора 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Экономист 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Директор 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 

ИТОГО 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 

 
     

Строка 4.2017 5.2017 6.2017 7.2017 
     

Юрисконсульт 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Бухгалтер 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Заместитель директора 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Экономист 15 000,00 15 000,00 15 000,00 15 000,00 

Директор 20 000,00 20 000,00 20 000,00 20 000,00 

ИТОГО 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 

 

7.2.7. Накладные расходы 

При реализации данного бизнес проекта организация будет иметь накладные расходы в 

виде арендной платы за помещения, транспорта директора и затрат на страхование, 

гарантийное обслуживание и прочих накладных расходов. Размер указанных накладных 

расходов с разбивкой по месяцам приведен ниже: 

 

        
Строка 8.2012 9.2012 10.2012 11.2012 12.2012 1.2013 2.2013 

        

Арендная плата за помещение 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 

Гарантийное обслуживание дорожной 
техники 

150 000,00   150 000,00   150 000,00 

Коммунальные расходы 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 

Транспорт директора 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 

Прочие накладные расходы 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 

Страхование имущества 1 000 000,00       

ИТОГО 1 199 000,00 49 000,00 49 000,00 199 000,00 49 000,00 49 000,00 199 000,00 



 
        

Строка 3.2013 4.2013 5.2013 6.2013 7.2013 8.2013 9.2013 
        

Арендная плата за помещение 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 

Гарантийное обслуживание дорожной 

техники 

  150 000,00   150 000,00  

Коммунальные расходы 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 

Транспорт директора 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 

Прочие накладные расходы 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 

Страхование имущества      1 000 000,00  

ИТОГО 49 000,00 49 000,00 199 000,00 49 000,00 49 000,00 1 199 000,00 49 000,00 

 
        

Строка 10.2013 11.2013 12.2013 1.2014 2.2014 3.2014 4.2014 
        

Арендная плата за помещение 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 

Гарантийное обслуживание дорожной 

техники 

 150 000,00   150 000,00   

Коммунальные расходы 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 

Транспорт директора 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 

Прочие накладные расходы 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 

Страхование имущества        

ИТОГО 49 000,00 199 000,00 49 000,00 49 000,00 199 000,00 49 000,00 49 000,00 

 
        

Строка 5.2014 6.2014 7.2014 8.2014 9.2014 10.2014 11.2014 
        

Арендная плата за помещение 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 

Гарантийное обслуживание дорожной 
техники 

150 000,00   150 000,00   150 000,00 

Коммунальные расходы  5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 

Транспорт директора 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 

Прочие накладные расходы 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 

Страхование имущества    1 000 000,00    

ИТОГО 199 000,00 49 000,00 49 000,00 1 199 000,00 49 000,00 49 000,00 199 000,00 

 
        

Строка 12.2014 1.2015 2.2015 3.2015 4.2015 5.2015 6.2015 

        

Арендная плата за помещение 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 

Гарантийное обслуживание дорожной 
техники 

  150 000,00   150 000,00  

Коммунальные расходы 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 

Транспорт директора 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 

Прочие накладные расходы 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 

Страхование имущества        

ИТОГО 49 000,00 49 000,00 199 000,00 49 000,00 49 000,00 199 000,00 49 000,00 

 
        

Строка 7.2015 8.2015 9.2015 10.2015 11.2015 12.2015 1.2016 

        

Арендная плата за помещение 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 

Гарантийное обслуживание дорожной 
техники 

 150 000,00   150 000,00   

Коммунальные расходы 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 

Транспорт директора 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 

Прочие накладные расходы 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 

Страхование имущества  1 000 000,00      

ИТОГО 49 000,00 1 199 000,00 49 000,00 49 000,00 199 000,00 49 000,00 49 000,00 

 
        

Строка 2.2016 3.2016 4.2016 5.2016 6.2016 7.2016 8.2016 
        

Арендная плата за помещение 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 

Гарантийное обслуживание дорожной 
техники 

150 000,00   150 000,00   150 000,00 

Коммунальные расходы 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 

Транспорт директора 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 



Прочие накладные расходы 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 

Страхование имущества       1 000 000,00 

ИТОГО 199 000,00 49 000,00 49 000,00 199 000,00 49 000,00 49 000,00 1 199 000,00 

 
        

Строка 9.2016 10.2016 11.2016 12.2016 1.2017 2.2017 3.2017 
        

Арендная плата за помещение 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 

Гарантийное обслуживание дорожной 
техники 

  150 000,00   150 000,00  

Коммунальные расходы 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 

Транспорт директора 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 

Прочие накладные расходы 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 

Страхование имущества        

ИТОГО 49 000,00 49 000,00 199 000,00 49 000,00 49 000,00 199 000,00 49 000,00 

 
     

Строка 4.2017 5.2017 6.2017 7.2017 
     

Арендная плата за помещение 40 000,00 40 000,00 40 000,00 40 000,00 

Гарантийное обслуживание дорожной 
техники 

 150 000,00   

Коммунальные расходы 5 000,00 5 000,00 5 000,00 5 000,00 

Транспорт директора 3 000,00 3 000,00 3 000,00 3 000,00 

Прочие накладные расходы 1 000,00 1 000,00 1 000,00 1 000,00 

Страхование имущества     

ИТОГО 49 000,00 199 000,00 49 000,00 49 000,00 

 

7.2.8. Капитальные затраты и амортизация 

Предприятие планирует осуществить следующие капитальные затраты в виде 

приобретения следующей дорожной техники: 

Дорожную технику инициатор проекта планирует приобрести у ЗАО 

«Чудовоагрохимсервис». 

Амортизационный срок по указанной дорожной технике организацией установлен в 60 

месяцев, начиная с сентября 2012г. ежемесячно будет начисляться амортизация в сумме 

642 152,42руб. 

7.3. Калькуляция себестоимости продукции (услуг) 

Калькуляция себестоимости продукции (услуг) выполнена, исходя из оценки затрат 

предприятия при работе на полную (проектную) мощность на основе данных, приведенных в 

пунктах 7.2.5 – 7.2.7, а также 7.2.8 (амортизация). 

п/п 
Наименование и 

комплектация техники 

Кол-во 

ед. 

Цена за 

единицу 

техники с 

учетом НДС, 

руб. 

Общая стоимость 

техники с учетом 

НДС, руб. 

1 Погрузчик фронтальный SDLG 936 L 

Производства SDLG (КНР) 
5 1 947 380,00 9 736 900,00 

2 Комбинированная    дорожная    машина КО-829С1 

Производства Коммаш (Россия) 
2 3 850 010,00 7 700 020,00 

3 Грейдер Dingsheng Tiangong PY180M 

Производства Dingsheng Tiangong (KHP) 
4 4 218 445,00 16 873 780,00 

4 Грейдер   Dingsheng   Tiangong   PY200M 
Производства Dingsheng Tiangong (KHP) 

1 4 218 445,00 4 218 445,00 

 ИТОГО  
 

38 529 145,00 

 



Так, при полной загрузке дорожной техники предприятие будет нести следующие 

расходы: 

№ п/п Статья затрат Сумма за месяц, руб. 

1 Зарплата персонала 80000 

2 Страховые взносы с ФОТ 20960 

3 Гарантийное обслуживание 50000 

4 Страхование 83333 

5 Аренда и коммунальные платежи 45000 

6 Транспортные расходы 3000 

7 Прочие накладные расходы 1000 

8 Амортизация 642 152 

9 Проценты по кредитам 300000 

10 Налог на имущество 60000 

 ИТОГО 1285445 

Таким образом, общие затраты при реализации указанного проекта составят около 60% 

от выручки от реализации продукции, что обеспечит приемлемую норму прибыли при 

реализации проекта. 

 

7.4. Расчет выручки 

Расчет выручки выполнен на основе исходных данных, приведенных в пунктах 7.2.2 – 

7.2.3, для каждого интервала планирования. Стоимостной показатель планируемой выручки в 

период реализации проекта с учетом НДС приведен ниже: 

       
Строка 8.2012 9.2012 10.2012 11.2012 12.2012 1.2013 

       

Сдача техники в аренду  2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

ИТОГО  2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

 
       

Строка 2.2013 3.2013 4.2013 5.2013 6.2013 7.2013 
       

Сдача техники в аренду 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

ИТОГО 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

 
       

Строка 8.2013 9.2013 10.2013 11.2013 12.2013 1.2014 

       

Сдача техники в аренду 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

ИТОГО 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

 
       

Строка 2.2014 3.2014 4.2014 5.2014 6.2014 7.2014 
       

Сдача техники в аренду 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

ИТОГО 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 



 
       

Строка 8.2014 9.2014 10.2014 11.2014 12.2014 1.2015 
       

Сдача техники в аренду 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

ИТОГО 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

 
       

Строка 2.2015 3.2015 4.2015 5.2015 6.2015 7.2015 

       

Сдача техники в аренду 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

ИТОГО 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

 
       

Строка 8.2015 9.2015 10.2015 11.2015 12.2015 1.2016 
       

Сдача техники в аренду 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

ИТОГО 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

 
       

Строка 2.2016 3.2016 4.2016 5.2016 6.2016 7.2016 

       

Сдача техники в аренду 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

ИТОГО 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

 
       

Строка 8.2016 9.2016 10.2016 11.2016 12.2016 1.2017 
       

Сдача техники в аренду 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

ИТОГО 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

 
       

Строка 2.2017 3.2017 4.2017 5.2017 6.2017 7.2017 

       

Сдача техники в аренду 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

ИТОГО 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

 

7.5. Потребность в первоначальных оборотных средствах 

На начальном этапе работы проекта размер оборотных средств составит 1705629,25руб. 

Этой величины будет достаточно, чтобы обеспечить все текущие потребности проекта в 

оборотных средствах в течении 1 месяца работы. Учитывая, что услуги будут оказываться 

преимущественно по предоплате, а изъятия оборотных денежных средств в течении всего 

периода реализации проекта не предполагается, то можно сделать вывод о достаточности 

оборотных средств для реализации проекта. 

 

7.6. Инвестиционные издержки 

Инвестиционные затраты будут осуществлены лишь в период старта проекта – август 

2012г. Планируется, что в последующие периоды проект будет полностью самоокупаем и 

начнет приносить прибыль с сентября 2012г. Совокупный размер инвестиционных затрат 

приведен ниже: 

 



№ Структура инвестиционных 

издержек 

Предстоящие 

затраты (руб.) 

1. Капитальные затраты 38 529 145,00 

2. Всего инвестиционных издержек     38 529 145,00 

 

7.7. Расчет прибылей, убытков и денежных потоков 

Отчет о прибылях и убытках.  

Представляет собой самую привычную форму финансовой оценки (форма №2 

приложения к балансу предприятия). Назначение этой формы – анализ на каждом интервале 

планирования соотношения доходов предприятия (проекта), относимых в соответствии с 

учетной политикой предприятия к данному периоду, со связанными с ними расходами, а также 

налоговыми выплатами и дивидендами. 

Отчет о прибылях и убытках необходим для оценки эффективности текущей 

(хозяйственной) деятельности. Его анализ позволяет также оценить размер чистой прибыли, 

являющейся наряду с амортизацией одним из основных источников денежных средств, для 

возврата займов, привлеченных на финансирование инвестиционных издержек проекта. Однако 

наличие и размер чистой прибыли не является единственным критерием успешности 

реализации инвестиционного проекта, так как используемые в отчете о прибылях и убытках 

«доходы» и «расходы», как правило, не отражают действительного движения денежных средств 

в данном интервале планирования.  В частности, оплата сырья обычно происходит в интервалах 

планирования, предшествующих периоду их использования в производстве, а поступление 

средств за готовую продукцию, произведенную в данном периоде, – в последующих интервалах 

планирования.  

Отчет о прибылях и убытка в разрезе каждого месяца реализации проекта приведен в 

приложении к настоящему бизнес плану. 

Отчет о движении денежных средств  

Предназначен для расчета денежного потока проекта и оценки его финансовой 

реализуемости.  

Денежный поток проекта рассчитывается на каждом интервале планирования проекта 

как сальдо притока и оттока денежных средств: 

 приток: поступления от реализации продукции (услуг), внереализационные доходы 

(продажа основных средств и пр.), увеличение акционерного (уставного) капитала 

за счет денежных взносов акционеров (учредителей), привлечение заемных средств 

(кредиты, ссуды, облигации); 



 отток: инвестиционные издержки, текущие затраты (без амортизации), налоги и 

отчисления, погашение займов и выплата процентов, выплата дивидендов. 

Основным условием финансовой реализуемости проекта является положительное 

значение накопленного денежного потока проекта (рассчитанного нарастающим итогом) на 

каждом интервале планирования проекта. Выполнение данного условия обеспечивается 

подбором соответствующих источников финансирования, покрывающих дефицит денежных 

средств на этапе осуществления капитальных затрат и формирования первоначальных 

оборотных средств. Нехватка наличности в каком-либо из последующих интервалах 

планирования, как правило, означает «банкротство» проекта, то есть его финансовую 

несостоятельность при данных условиях финансирования. При этом расчет других показателей 

эффективности проекта теряет смысл. 

Отчет о движении денежных средств (кэш-фло) в разрезе каждого месяца реализации 

проекта приведен в приложении к настоящему бизнес плану. 

7.8. Источники, формы и условия финансирования 

Финансирование проекта будет производится за счет следующих источников: 

№ 

п/п 

Наименование источников 

и форм финансирования 

Сумма, руб Удельный вес,% 

1 Средства инициатора 

проекта 

5 394 370,75 14 

2 Заемные средства 33 134 774,25 86 

 ИТОГО 38 529 145,00 100 

Заемные средства в сумме 33 134 774,25 руб. будут привлечены у ОАО 

«Россельхозбанк» сроком на 5 лет под 13% годовых с отсрочкой погашения основного долга в 1 

год в период приобретения дорожной техники (август 2012г.). Полученный кредит целиком 

будет израсходован на приобретение дорожной техники. Собственные средства инициатора 

проекта в сумме 5 394 370,75 рублей также будут израсходованы на оплату приобретаемой 

дорожной техники. 

График погашения основного долга по кредиту приведен ниже: 

        
Строка 8.2012 9.2012 10.2012 11.2012 12.2012 1.2013 2.2013 

        

Выплата основного долга по 
кредиту 

       

ИТОГО        

 
       

Строка 3.2013 4.2013 5.2013 6.2013 7.2013 8.2013 
       

Выплата основного долга по 
кредиту 

     690 300,00 

ИТОГО      690 300,00 

 

        
Строка 9.2013 10.2013 11.2013 12.2013 1.2014 2.2014 3.2014 

        



Выплата основного долга по 

кредиту 

690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 

ИТОГО 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 

 
        

Строка 4.2014 5.2014 6.2014 7.2014 8.2014 9.2014 10.2014 

        

Выплата основного долга по 

кредиту 

690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 

ИТОГО 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 

 
        

Строка 11.2014 12.2014 1.2015 2.2015 3.2015 4.2015 5.2015 

        

Выплата основного долга по 
кредиту 

690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 

ИТОГО 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 

 
        

Строка 6.2015 7.2015 8.2015 9.2015 10.2015 11.2015 12.2015 
        

Выплата основного долга по 
кредиту 

690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 

ИТОГО 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 

 
        

Строка 1.2016 2.2016 3.2016 4.2016 5.2016 6.2016 7.2016 
        

Выплата основного долга по 
кредиту 

690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 

ИТОГО 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 

 
        

Строка 8.2016 9.2016 10.2016 11.2016 12.2016 1.2017 2.2017 
        

Выплата основного долга по 
кредиту 

690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 

ИТОГО 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 

 
      

Строка 3.2017 4.2017 5.2017 6.2017 7.2017 
      

Выплата основного долга по 

кредиту 

690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 674,25 

ИТОГО 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 674,25 

 

График уплаты процентов по кредиту приведен ниже: 

        

Строка 8.2012 9.2012 10.2012 11.2012 12.2012 1.2013 2.2013 
        

Выплата процентов по 
кредиту 

358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 

ИТОГО 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 

 
        

Строка 3.2013 4.2013 5.2013 6.2013 7.2013 8.2013 9.2013 
        

Выплата процентов по 
кредиту 

358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 351 481,80 

ИТОГО 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 351 481,80 

 

 

        

Строка 10.2013 11.2013 12.2013 1.2014 2.2014 3.2014 4.2014 
        

Выплата процентов по 344 003,55 336 525,30 329 047,05 321 568,80 314 090,55 306 612,30 299 134,05 



кредиту 

ИТОГО 344 003,55 336 525,30 329 047,05 321 568,80 314 090,55 306 612,30 299 134,05 

 
        

Строка 5.2014 6.2014 7.2014 8.2014 9.2014 10.2014 11.2014 
        

Выплата процентов по 
кредиту 

291 655,80 284 177,55 276 699,30 269 221,05 261 742,80 254 264,55 246 786,30 

ИТОГО 291 655,80 284 177,55 276 699,30 269 221,05 261 742,80 254 264,55 246 786,30 

 

        
Строка 12.2014 1.2015 2.2015 3.2015 4.2015 5.2015 6.2015 

        

Выплата процентов по 
кредиту 

239 308,05 231 829,80 224 351,55 216 873,30 209 395,05 201 916,80 194 438,55 

ИТОГО 239 308,05 231 829,80 224 351,55 216 873,30 209 395,05 201 916,80 194 438,55 

 
        

Строка 7.2015 8.2015 9.2015 10.2015 11.2015 12.2015 1.2016 
        

Выплата процентов по 
кредиту 

186 960,30 179 482,05 172 003,80 164 525,55 157 047,30 149 569,05 142 090,80 

ИТОГО 186 960,30 179 482,05 172 003,80 164 525,55 157 047,30 149 569,05 142 090,80 

 
        

Строка 2.2016 3.2016 4.2016 5.2016 6.2016 7.2016 8.2016 
        

Выплата процентов по 
кредиту 

134 612,55 127 134,30 119 656,05 112 177,80 104 699,55 97 221,30 89 743,05 

ИТОГО 134 612,55 127 134,30 119 656,05 112 177,80 104 699,55 97 221,30 89 743,05 

 
        

Строка 9.2016 10.2016 11.2016 12.2016 1.2017 2.2017 3.2017 
        

Выплата процентов по 

кредиту 

82 264,80 74 786,55 67 308,30 59 380,05 52 351,80 44 873,55 37 395,30 

ИТОГО 82 264,80 74 786,55 67 308,30 59 380,05 52 351,80 44 873,55 37 395,30 

 
     

Строка 4.2017 5.2017 6.2017 7.2017 

     

Выплата процентов по 

кредиту 

29 917,05 22 438,80 14 960,55 7 482,30 

ИТОГО 29 917,05 22 438,80 14 960,55 7 482,30 

 

7.9. Оценка экономической эффективности проекта 

При оценке эффективности проекта были рассчитаны  

Срок окупаемости (РВР). 

Сроком окупаемости ("простым") называется продолжительность периода от начала 

расчета до наиболее раннего интервала планирования, после которого чистый доход проекта 

становится и в дальнейшем остается положительным. 

Чистый доход проекта рассчитывается нарастающим итогом на основе следующего 

денежного потока: 

 приток: поступления от реализации продукции (услуг), внереализационные 

доходы; 



 отток: инвестиционные издержки, текущие затраты (без амортизации), налоги и 

отчисления. 

Дисконтированный срок окупаемости (DPBP) 

Дисконтированный срок окупаемости определяется аналогично «простому», но на 

основе чистого дисконтированного дохода и, соответственно, дисконтированного денежного 

потока проекта. 

При этом значения денежного потока приводятся к начальному интервалу планирования 

(дисконтируются) путем умножения на соответствующий коэффициент дисконтирования: 

                          dt  =1 / (1 + Dt)t-1 ,  

где:  t - номер интервала планирования (t = 1,2,...); 

       Dt – зависит от длительности t-го интервала планирования и равна: 
12 D

для 

месяца; 
4 D

для квартала; 
2 D

 для полугодия; D для годового интервала; 

D – принятая ставка дисконтирования проекта (ее обоснование приводится ниже). 

Чистая приведенная стоимость (NPV)  

Важнейшим показателем эффективности проекта является чистая приведенная 

стоимость, которая равна значению чистого дисконтированного дохода на последнем интервале 

планирования (накопленный дисконтированный эффект, рассчитанный нарастающим итогом за 

период расчета проекта).  

Чистая приведенная стоимость характеризует превышение суммарных денежных 

поступлений над суммарными затратами для данного проекта с учетом в составе ставки 

дисконтирования: темпа инфляции, минимальной  нормы прибыли кредитора и поправки на 

риск проекта. 

Необходимо, чтобы чистая приведенная стоимость проекта была положительна. 

Внутренняя норма доходности (IRR) 

Внутренней нормой доходности называется ставка дисконтирования, при котором 

чистая приведенная стоимость проекта обращается в ноль. Соответствующая ставка 

определяется итерационным подбором при расчетах чистой приведенной стоимости, либо с 

использованием финансового калькулятора или табличного процессора Excel, содержащих 

встроенную функцию для расчета IRR. 

Для оценки эффективности проекта значение внутренней нормы доходности необходимо 

сопоставлять с годовой ставкой процента по инвестиционным кредитам. 

Конкретное значение поправки принимается по нижней, средней или верхней границе 

интервала типового риска в зависимости от приведенной в бизнес-плане соответствующей 

оценки величины специфических рисков и чувствительности к ним проекта. 



Ставка дисконтирования, учитывающая риски проекта, (D) определяется в процентах по 

формуле: 

D = d х 100 + P,   

где: P - поправка на риск. 

Банк оставляет за собой право корректировать ставку дисконтирования по результатам 

экспертизы бизнес-плана и других материалов по проекту. 

Показатели экономической эффективности проекта приведены ниже: 

  

Показатель Рубли 
  

Ставка дисконтирования, % 8,00 

Период окупаемости - PB, мес. 36 

Дисконтированный период окупаемости - DPB, мес. 41 

Средняя норма рентабельности - ARR, % 35,68 

Чистый приведенный доход – NPV 18 921 610 

Индекс прибыльности – PI 1,47 

Внутренняя норма рентабельности - IRR, % 28,21 

Модифицированная внутренняя норма рентабельности - MIRR, % 16,51 

График окупаемости проекта приведен в приложении к настоящему бизнес-плану. 



8. Оценка рисков  

8.1. Анализ чувствительности 

При разработке проекта проводится однопараметрический анализ чувствительности NPV к изменению каждого из основных 

параметров проекта на 10, 20, 30, 40 и 50% как в сторону увеличения, так и уменьшения их значений. 

Анализ чувствительности проекта призван показать как изменится чистая прибыль при некотором снижении (увеличении) ряда 

факторов, оказывающих на нее прямое влияние. 

Для указанного проекта рассмотрено влияние на изменение чистой прибыли таких ее составляющих, как объем инвестиций, цена 

сбыта и прямые издержки, фонд оплаты труда. Влияние изменения указанных факторов на чистую прибыль раскрыто в нижеследующей 

таблице: 

№ 

п/п 

Фактор 

влияния 

-50 -40 -30 -20 -10 0 10 20 30 40 50 

1 Объем 

инвестиций 

35 885 302,53 32 492 564,10 29 099 825,67 25 707 087,24 22 314 348,81 18 921 610,38 15 528 871,95 12 136 133,52 8 734 139,53 5 304 035,28 1 873 635,34 

3 Цена сбыта -
19 933 460,37 

-
11 186 901,14 

-3 147 103,74 4 333 402,39 11 670 170,93 18 921 610,38 26 172 801,70 33 423 993,02 40 675 184,34 47 926 375,66 55 177 566,98 

4 Прямые 
издержки 

18 921 610,38 18 921 610,38 18 921 610,38 18 921 610,38 18 921 610,38 18 921 610,38 18 921 610,38 18 921 610,38 18 921 610,38 18 921 610,38 18 921 610,38 

5 Фонд 
заработной 

платы 

20 952 948,40 20 546 680,80 20 140 413,19 19 734 145,59 19 327 877,99 18 921 610,38 18 515 342,78 18 109 075,17 17 702 807,57 17 296 539,97 16 890 272,36 

 

Графики чувствительности проекта к указанным факторам приведены в приложении к настоящему бизнес-плану. 



 

8.2. Уровень безубыточности 

Одним из наиболее распространенных методов расчета критических точек проекта 

является определение точки безубыточности проекта. Его смысл заключается в определении 

уровня производства (продаж), при котором проект остается безубыточным.  

Для расчета точки безубыточности мы использовали отчет о прибылях и убытках (пункт 

7.7). На интервале планирования после выхода на проектную мощность  методом итераций 

подбирается значение объема производства (обычно в натуральном выражении), при котором 

проект не приносит ни прибыли, ни убытка.  

Данный проект будет безубыточен, если в физическом  выражении приобретенная 

дорожная техника будет приносить около 1 145 тыс.руб. выручки в месяц. График 

безубыточности проекта приведен в приложении к настоящему бизнес-плану. 

 

8.3. Оценка проектных рисков 

В данном разделе бизнес-плана, в отличие от пунктов 8.1 - 8.2, проводится качественный 

анализ рисков проекта, не поддающихся формальному анализу. 

Нами оценивается вероятность возникновения рисков при реализации проекта, а также 

устойчивость проекта по отношению к рискам, отнесенным к категории вероятных. 

Указанный проект является очень конкурентным и жизнеспособным. В перспективе 

инвестор предполагает получать стабильную прибыль от реализации проекта. К сильным 

сторонам проекта и его конкурентным преимуществам можно отнести: 

 Удобное географическое месторасположение; 

 Использование высокопроизводительной современной техники; 

 Привлечение кредитных ресурсов банка на реализацию проекта; 

 Создание новых рабочих мест; 

 Квалифицированные кадры. 

Но в тоже время для работы проекта имеются определенные риски, которые также 

необходимо отразить в настоящем проекте. Так, наибольшие риски реализации проекта 

представляет: 

 Кризис в экономике и снижение доходов предприятий и граждан; 

 Рост инфляции; 

 Повышение налогов. 

Все риски, которые могут возникнуть у инвестора при реализации указанного проекта 

можно условно подразделить на следующие группы: 

1.Технологически (производственные); 



2.Организационные; 

3.Финансовые; 

4.Политические. 

Под технологическими рисками инвестор подразумевает трудности с получением 

качественных и недорогих услуг по ремонту и обслуживанию приобретенной техники. 

Предупредить и минимизировать указанные риски можно, установив прочные партнерские 

отношения с несколькими крупными поставщиками. 

Под организационными рисками инвестор подразумевает возможные сложности с 

набором квалифицированного персонала, которые могут возникнуть у предпринимателя в 

будущем. Предупредить и минимизировать указанные риски можно, воспользовавшись 

услугами профессиональных кадровых агентств. 

Под финансовыми рисками инвестор подразумевает возможное увеличение налоговой 

нагрузки. Предупредить и минимизировать указанные риски можно, увеличив торговую 

наценку.. 

Под политическими рисками инвестор подразумевает возможную смену политического 

режима и дестабилизацию в стране. Предупредить и минимизировать указанные риски 

инвестор возможности не имеет. 

Определить в какую стоимость обойдется возможное предупреждение и минимизация 

рисков не представляется возможным в связи с множеством факторов и рисков, могущих 

повлиять на начинаемый бизнес. 



9. Обеспечение 
Обеспечением по банковскому кредиту будет служить следующее имущество: 

 

 

п/п 
Наименование и 

комплектация техники 
Кол-во 

ед. 

Цена за 

единицу 
техники с 

учетом НДС, 

руб. 

Общая стоимость 
техники с учетом 

НДС, руб. 

1 Погрузчик фронтальный SDLG 936 L 

Производства SDLG (КНР) 
5 1 947 380,00 9 736 900,00 

2 Комбинированная    дорожная    машина КО-829С1 

Производства Коммаш (Россия) 
2 3 850 010,00 7 700 020,00 

3 Грейдер Dingsheng Tiangong PY180M 

Производства Dingsheng Tiangong (KHP) 
4 4 218 445,00 16 873 780,00 

4 Грейдер   Dingsheng   Tiangong   PY200M 

Производства Dingsheng Tiangong (KHP) 
1 4 218 445,00 4 218 445,00 

 ИТОГО  
 

38 529 145,00 

 



Приложения 
 

Отчет о прибылях и убытках, руб 
        

Строка 8.2012 9.2012 10.2012 11.2012 12.2012 1.2013 2.2013 
        

   Валовый объем продаж  1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 

Чистый объем продаж  1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 

Валовая прибыль  1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 

Налог на имущество 70 636,77 69 459,49 68 282,21 67 104,93 65 927,65 64 750,37 63 573,09 

   Административные издержки 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 

   Производственные издержки 1 013 559,32 38 983,05 38 983,05 166 101,69 38 983,05 38 983,05 166 101,69 

   Зарплата административного персонала 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 

Суммарные постоянные издержки 1 117 061,69 142 485,42 142 485,42 269 604,07 142 485,42 142 485,42 269 604,07 

   Амортизация  642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 

   Проценты по кредитам 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 

Суммарные непроизводственные издержки 358 960,05 1 001 112,47 1 001 112,47 1 001 112,47 1 001 112,47 1 001 112,47 1 001 112,47 

Прибыль до выплаты налога -1 546 658,51 617 451,10 618 628,38 492 687,01 620 982,94 622 160,22 496 218,85 

Налогооблагаемая прибыль    182 107,98 620 982,94 622 160,22 496 218,85 

   Налог на прибыль    36 421,60 124 196,59 124 432,04 99 243,77 

Чистая прибыль -1 546 658,51 617 451,10 618 628,38 456 265,42 496 786,35 497 728,17 396 975,08 



 

Отчет о прибылях и убытках, руб 
        

Строка 3.2013 4.2013 5.2013 6.2013 7.2013 8.2013 9.2013 
        

   Валовый объем продаж 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 

Чистый объем продаж 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 

Валовая прибыль 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 

Налог на имущество 62 395,81 61 218,53 60 041,25 58 863,97 57 686,69 56 509,41 55 332,13 

   Административные издержки 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 

   Производственные издержки 38 983,05 38 983,05 166 101,69 38 983,05 38 983,05 1 013 559,32 38 983,05 

   Зарплата административного персонала 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 

Суммарные постоянные издержки 142 485,42 142 485,42 269 604,07 142 485,42 142 485,42 1 117 061,69 142 485,42 

   Амортизация 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 

   Проценты по кредитам 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 351 481,80 

Суммарные непроизводственные издержки 1 001 112,47 1 001 112,47 1 001 112,47 1 001 112,47 1 001 112,47 1 001 112,47 993 634,22 

Прибыль до выплаты налога 624 514,77 625 692,05 499 750,69 628 046,61 629 223,89 -344 175,10 639 056,70 

Налогооблагаемая прибыль 624 514,77 625 692,05 499 750,69 628 046,61 629 223,89  294 881,60 

   Налог на прибыль 124 902,95 125 138,41 99 950,14 125 609,32 125 844,78  58 976,32 

Чистая прибыль 499 611,82 500 553,64 399 800,55 502 437,29 503 379,11 -344 175,10 580 080,38 



 

Отчет о прибылях и убытках, руб 
        

Строка 10.2013 11.2013 12.2013 1.2014 2.2014 3.2014 4.2014 
        

   Валовый объем продаж 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 

Чистый объем продаж 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 

Валовая прибыль 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 

Налог на имущество 54 154,85 52 977,57 51 800,29 50 623,02 49 445,74 48 268,46 47 091,18 

   Административные издержки 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 

   Производственные издержки 38 983,05 166 101,69 38 983,05 38 983,05 166 101,69 38 983,05 38 983,05 

   Зарплата административного персонала 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 

Суммарные постоянные издержки 142 485,42 269 604,07 142 485,42 142 485,42 269 604,07 142 485,42 142 485,42 

   Амортизация 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 

   Проценты по кредитам 344 003,55 336 525,30 329 047,05 321 568,80 314 090,55 306 612,30 299 134,05 

Суммарные непроизводственные издержки 986 155,97 978 677,72 971 199,47 963 721,22 956 242,97 948 764,72 941 286,47 

Прибыль до выплаты налога 647 712,23 529 249,12 665 023,29 673 678,82 555 215,70 690 989,88 699 645,41 

Налогооблагаемая прибыль 647 712,23 529 249,12 665 023,29 673 678,82 555 215,70 690 989,88 699 645,41 

   Налог на прибыль 129 542,45 105 849,82 133 004,66 134 735,76 111 043,14 138 197,98 139 929,08 

Чистая прибыль 518 169,78 423 399,29 532 018,63 538 943,05 444 172,56 552 791,90 559 716,33 



 

Отчет о прибылях и убытках, руб 
        

Строка 5.2014 6.2014 7.2014 8.2014 9.2014 10.2014 11.2014 
        

   Валовый объем продаж 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 

Чистый объем продаж 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 

Валовая прибыль 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 

Налог на имущество 45 913,90 44 736,62 43 559,34 42 382,06 41 204,78 40 027,50 38 850,22 

   Административные издержки 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 

   Производственные издержки 166 101,69 38 983,05 38 983,05 1 013 559,32 38 983,05 38 983,05 166 101,69 

   Зарплата административного персонала 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 

Суммарные постоянные издержки 269 604,07 142 485,42 142 485,42 1 117 061,69 142 485,42 142 485,42 269 604,07 

   Амортизация 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 

   Проценты по кредитам 291 655,80 284 177,55 276 699,30 269 221,05 261 742,80 254 264,55 246 786,30 

Суммарные непроизводственные издержки 933 808,22 926 329,97 918 851,72 911 373,47 903 895,22 896 416,97 888 938,72 

Прибыль до выплаты налога 581 182,29 716 956,47 725 612,00 -240 308,75 742 923,05 751 578,58 633 115,47 

Налогооблагаемая прибыль 581 182,29 716 956,47 725 612,00  502 614,31 751 578,58 633 115,47 

   Налог на прибыль 116 236,46 143 391,29 145 122,40  100 522,86 150 315,72 126 623,09 

Чистая прибыль 464 945,83 573 565,17 580 489,60 -240 308,75 642 400,19 601 262,87 506 492,38 



 

Отчет о прибылях и убытках, руб 
        

Строка 12.2014 1.2015 2.2015 3.2015 4.2015 5.2015 6.2015 
        

   Валовый объем продаж 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 

Чистый объем продаж 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 

Валовая прибыль 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 

Налог на имущество 37 672,94 36 495,66 35 318,38 34 141,10 32 963,82 31 786,54 30 609,27 

   Административные издержки 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 

   Производственные издержки 38 983,05 38 983,05 166 101,69 38 983,05 38 983,05 166 101,69 38 983,05 

   Зарплата административного персонала 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 

Суммарные постоянные издержки 142 485,42 142 485,42 269 604,07 142 485,42 142 485,42 269 604,07 142 485,42 

   Амортизация 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 

   Проценты по кредитам 239 308,05 231 829,80 224 351,55 216 873,30 209 395,05 201 916,80 194 438,55 

Суммарные непроизводственные издержки 881 460,47 873 982,22 866 503,97 859 025,72 851 547,47 844 069,22 836 590,97 

Прибыль до выплаты налога 768 889,64 777 545,17 659 082,06 794 856,23 803 511,76 685 048,65 820 822,82 

Налогооблагаемая прибыль 768 889,64 777 545,17 659 082,06 794 856,23 803 511,76 685 048,65 820 822,82 

   Налог на прибыль 153 777,93 155 509,03 131 816,41 158 971,25 160 702,35 137 009,73 164 164,56 

Чистая прибыль 615 111,71 622 036,14 527 265,65 635 884,98 642 809,41 548 038,92 656 658,26 



 

Отчет о прибылях и убытках, руб 
        

Строка 7.2015 8.2015 9.2015 10.2015 11.2015 12.2015 2016 год 
        

   Валовый объем продаж 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 21 966 101,69 

Чистый объем продаж 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 21 966 101,69 

Валовая прибыль 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 1 830 508,47 21 966 101,69 

Налог на имущество 29 431,99 28 254,71 27 077,43 25 900,15 24 722,87 23 545,59 190 719,27 

   Административные издержки 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 2 542,37 30 508,47 

   Производственные издержки 38 983,05 1 013 559,32 38 983,05 38 983,05 166 101,69 38 983,05 1 823 728,81 

   Зарплата административного персонала 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 100 960,00 1 211 520,00 

Суммарные постоянные издержки 142 485,42 1 117 061,69 142 485,42 142 485,42 269 604,07 142 485,42 3 065 757,29 

   Амортизация 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 642 152,42 7 705 829,00 

   Проценты по кредитам 186 960,30 179 482,05 172 003,80 164 525,55 157 047,30 149 569,05 1 211 075,10 

Суммарные непроизводственные издержки 829 112,72 821 634,47 814 156,22 806 677,97 799 199,72 791 721,47 8 916 904,10 

Прибыль до выплаты налога 829 478,35 -136 442,39 846 789,41 855 444,94 736 981,82 872 756,00 9 792 721,04 

Налогооблагаемая прибыль 829 478,35  710 347,01 855 444,94 736 981,82 872 756,00 9 792 721,04 

   Налог на прибыль 165 895,67  142 069,40 171 088,99 147 396,36 174 551,20 1 958 544,21 

Чистая прибыль 663 582,68 -136 442,39 704 720,00 684 355,95 589 585,46 698 204,80 7 834 176,83 



 

Отчет о прибылях и убытках, руб 
  

Строка 1-7.2017 
  

   Валовый объем продаж 12 813 559,32 

Чистый объем продаж 12 813 559,32 

Валовая прибыль 12 813 559,32 

Налог на имущество 32 963,82 

   Административные издержки 17 796,61 

   Производственные издержки 527 118,64 

   Зарплата административного персонала 706 720,00 

Суммарные постоянные издержки 1 251 635,25 

   Амортизация 4 495 066,92 

   Проценты по кредитам 209 419,35 

Суммарные непроизводственные издержки 4 704 486,27 

Прибыль до выплаты налога 6 824 473,98 

Налогооблагаемая прибыль 6 824 473,98 

   Налог на прибыль 1 364 894,80 

Чистая прибыль 5 459 579,18 

 



Отчет о движении денежных средств, руб 
        

Строка 8.2012 9.2012 10.2012 11.2012 12.2012 1.2013 2.2013 
        

Поступления от продаж  2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

   Общие издержки 1 199 000,00 49 000,00 49 000,00 199 000,00 49 000,00 49 000,00 199 000,00 

   Затраты на персонал 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 

Суммарные постоянные издержки 1 279 000,00 129 000,00 129 000,00 279 000,00 129 000,00 129 000,00 279 000,00 

   Налоги 20 960,00 91 596,77 229 538,13 411 259,16 387 200,52 569 522,78 407 727,32 

Кэш-фло от операционной деятельности -1 299 960,00 1 939 403,23 1 801 461,87 1 469 740,84 1 643 799,48 1 461 477,22 1 473 272,68 

   Затраты на приобретение активов 38 529 145,00       

Кэш-фло от инвестиционной деятельности -38 529 145,00       

   Займы 33 134 774,25       

   Выплаты в погашение займов        

   Выплаты процентов по займам 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 

Кэш-фло от финансовой деятельности 32 775 814,20 -358 960,05 -358 960,05 -358 960,05 -358 960,05 -358 960,05 -358 960,05 

   Баланс наличности на начало периода 7 100 000,00 46 709,20 1 627 152,38 3 069 654,20 4 180 435,00 5 465 274,43 6 567 791,60 

Баланс наличности на конец периода 46 709,20 1 627 152,38 3 069 654,20 4 180 435,00 5 465 274,43 6 567 791,60 7 682 104,23 



 

Отчет о движении денежных средств, руб 
       

Строка 3.2013 4.2013 5.2013 6.2013 7.2013 8.2013 
       

Поступления от продаж 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

   Общие издержки 49 000,00 49 000,00 199 000,00 49 000,00 49 000,00 1 199 000,00 

   Затраты на персонал 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 

Суммарные постоянные издержки 129 000,00 129 000,00 279 000,00 129 000,00 129 000,00 1 279 000,00 

   Налоги 383 668,68 753 951,53 404 195,48 380 136,84 752 538,79 400 663,64 

Кэш-фло от операционной деятельности 1 647 331,32 1 277 048,47 1 476 804,52 1 650 863,16 1 278 461,21 480 336,36 

   Затраты на приобретение активов       

Кэш-фло от инвестиционной деятельности       

   Займы       

   Выплаты в погашение займов      690 300,00 

   Выплаты процентов по займам 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 358 960,05 

Кэш-фло от финансовой деятельности -358 960,05 -358 960,05 -358 960,05 -358 960,05 -358 960,05 -1 049 260,05 

   Баланс наличности на начало периода 7 682 104,23 8 970 475,50 9 888 563,92 11 006 408,39 12 298 311,50 13 217 812,65 

Баланс наличности на конец периода 8 970 475,50 9 888 563,92 11 006 408,39 12 298 311,50 13 217 812,65 12 648 888,96 



 

Отчет о движении денежных средств, руб 
       

Строка 9.2013 10.2013 11.2013 12.2013 1.2014 2.2014 
       

Поступления от продаж 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

   Общие издержки 49 000,00 49 000,00 199 000,00 49 000,00 49 000,00 199 000,00 

   Затраты на персонал 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 

Суммарные постоянные издержки 129 000,00 129 000,00 279 000,00 129 000,00 129 000,00 279 000,00 

   Налоги 224 062,63 583 130,18 397 131,80 373 073,17 763 174,17 393 599,96 

Кэш-фло от операционной деятельности 1 806 937,37 1 447 869,82 1 483 868,20 1 657 926,83 1 267 825,83 1 487 400,04 

   Затраты на приобретение активов       

Кэш-фло от инвестиционной деятельности       

   Займы       

   Выплаты в погашение займов 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 

   Выплаты процентов по займам 351 481,80 344 003,55 336 525,30 329 047,05 321 568,80 314 090,55 

Кэш-фло от финансовой деятельности -1 041 781,80 -1 034 303,55 -1 026 825,30 -1 019 347,05 -1 011 868,80 -1 004 390,55 

   Баланс наличности на начало периода 12 648 888,96 13 414 044,53 13 827 610,80 14 284 653,70 14 923 233,48 15 179 190,51 

Баланс наличности на конец периода 13 414 044,53 13 827 610,80 14 284 653,70 14 923 233,48 15 179 190,51 15 662 199,99 



 

Отчет о движении денежных средств, руб 
       

Строка 3.2014 4.2014 5.2014 6.2014 7.2014 8.2014 
       

Поступления от продаж 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

   Общие издержки 49 000,00 49 000,00 199 000,00 49 000,00 49 000,00 1 199 000,00 

   Затраты на персонал 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 

Суммарные постоянные издержки 129 000,00 129 000,00 279 000,00 129 000,00 129 000,00 1 279 000,00 

   Налоги 369 541,33 775 222,29 390 068,13 366 009,49 787 270,40 386 536,29 

Кэш-фло от операционной деятельности 1 661 458,67 1 255 777,71 1 490 931,87 1 664 990,51 1 243 729,60 494 463,71 

   Затраты на приобретение активов       

Кэш-фло от инвестиционной деятельности       

   Займы       

   Выплаты в погашение займов 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 

   Выплаты процентов по займам 306 612,30 299 134,05 291 655,80 284 177,55 276 699,30 269 221,05 

Кэш-фло от финансовой деятельности -996 912,30 -989 434,05 -981 955,80 -974 477,55 -966 999,30 -959 521,05 

   Баланс наличности на начало периода 15 662 199,99 16 326 746,36 16 593 090,03 17 102 066,10 17 792 579,06 18 069 309,36 

Баланс наличности на конец периода 16 326 746,36 16 593 090,03 17 102 066,10 17 792 579,06 18 069 309,36 17 604 252,02 



 

Отчет о движении денежных средств, руб 
       

Строка 9.2014 10.2014 11.2014 12.2014 1.2015 2.2015 
       

Поступления от продаж 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

   Общие издержки 49 000,00 49 000,00 199 000,00 49 000,00 49 000,00 199 000,00 

   Затраты на персонал 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 

Суммарные постоянные издержки 129 000,00 129 000,00 279 000,00 129 000,00 129 000,00 279 000,00 

   Налоги 209 935,28 629 826,99 383 004,45 358 945,81 811 366,63 379 472,61 

Кэш-фло от операционной деятельности 1 821 064,72 1 401 173,01 1 497 995,55 1 672 054,19 1 219 633,37 1 501 527,39 

   Затраты на приобретение активов       

Кэш-фло от инвестиционной деятельности       

   Займы       

   Выплаты в погашение займов 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 

   Выплаты процентов по займам 261 742,80 254 264,55 246 786,30 239 308,05 231 829,80 224 351,55 

Кэш-фло от финансовой деятельности -952 042,80 -944 564,55 -937 086,30 -929 608,05 -922 129,80 -914 651,55 

   Баланс наличности на начало периода 17 604 252,02 18 473 273,94 18 929 882,40 19 490 791,65 20 233 237,79 20 530 741,36 

Баланс наличности на конец периода 18 473 273,94 18 929 882,40 19 490 791,65 20 233 237,79 20 530 741,36 21 117 617,20 



 

Отчет о движении денежных средств, руб 
       

Строка 3.2015 4.2015 5.2015 6.2015 7.2015 8.2015 
       

Поступления от продаж 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 

   Общие издержки 49 000,00 49 000,00 199 000,00 49 000,00 49 000,00 1 199 000,00 

   Затраты на персонал 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 

Суммарные постоянные издержки 129 000,00 129 000,00 279 000,00 129 000,00 129 000,00 1 279 000,00 

   Налоги 355 413,98 823 414,74 375 940,77 351 882,14 835 462,86 372 408,93 

Кэш-фло от операционной деятельности 1 675 586,02 1 207 585,26 1 505 059,23 1 679 117,86 1 195 537,14 508 591,07 

   Затраты на приобретение активов       

Кэш-фло от инвестиционной деятельности       

   Займы       

   Выплаты в погашение займов 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 

   Выплаты процентов по займам 216 873,30 209 395,05 201 916,80 194 438,55 186 960,30 179 482,05 

Кэш-фло от финансовой деятельности -907 173,30 -899 695,05 -892 216,80 -884 738,55 -877 260,30 -869 782,05 

   Баланс наличности на начало периода 21 117 617,20 21 886 029,92 22 193 920,13 22 806 762,55 23 601 141,86 23 919 418,70 

Баланс наличности на конец периода 21 886 029,92 22 193 920,13 22 806 762,55 23 601 141,86 23 919 418,70 23 558 227,72 



 

Отчет о движении денежных средств, руб 
       

Строка 9.2015 10.2015 11.2015 12.2015 2016 год 1-7.2017 
       

Поступления от продаж 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 2 160 000,00 25 920 000,00 15 120 000,00 

   Общие издержки 49 000,00 49 000,00 199 000,00 49 000,00 2 188 000,00 643 000,00 

   Затраты на персонал 80 000,00 80 000,00 80 000,00 80 000,00 960 000,00 560 000,00 

Суммарные постоянные издержки 129 000,00 129 000,00 279 000,00 129 000,00 3 148 000,00 1 203 000,00 

   Налоги 195 807,93 678 019,45 368 877,10 344 818,46 5 972 636,61 4 109 179,66 

Кэш-фло от операционной деятельности 1 835 192,07 1 352 980,55 1 512 122,90 1 686 181,54 16 799 363,39 9 807 820,34 

   Затраты на приобретение активов       

Кэш-фло от инвестиционной деятельности       

   Займы       

   Выплаты в погашение займов 690 300,00 690 300,00 690 300,00 690 300,00 8 283 600,00 4 832 474,25 

   Выплаты процентов по займам 172 003,80 164 525,55 157 047,30 149 569,05 1 211 075,10 209 419,35 

Кэш-фло от финансовой деятельности -862 303,80 -854 825,55 -847 347,30 -839 869,05 -9 494 675,10 -5 041 893,60 

   Баланс наличности на начало периода 23 558 227,72 24 531 115,99 25 029 270,99 25 694 046,60 26 540 359,09 33 845 047,38 

Баланс наличности на конец периода 24 531 115,99 25 029 270,99 25 694 046,60 26 540 359,09 33 845 047,38 38 610 974,12 

 



Баланс проекта, руб. 
       

Строка 8.2012 9.2012 10.2012 11.2012 12.2012 1.2013 
       

   Денежные средства 46 709,20 1 627 152,38 3 069 654,20 4 180 435,00 5 465 274,43 6 567 791,60 

   Краткосрочные предоплаченные расходы 112 261,54      

Суммарные текущие активы 158 970,74 1 627 152,38 3 069 654,20 4 180 435,00 5 465 274,43 6 567 791,60 

   Основные средства 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 

   Накопленная амортизация  642 152,42 1 284 304,83 1 926 457,25 2 568 609,67 3 210 762,08 

Остаточная стоимость основных средств: 38 529 145,00 37 886 992,58 37 244 840,17 36 602 687,75 35 960 535,33 35 318 382,92 

   Оборудование 38 529 145,00 37 886 992,58 37 244 840,17 36 602 687,75 35 960 535,33 35 318 382,92 

СУММАРНЫЙ АКТИВ 38 688 115,74 39 514 144,97 40 314 494,37 40 783 122,75 41 425 809,76 41 886 174,51 

   Отсроченные налоговые платежи  208 578,13 390 299,16 402 662,12 548 562,78 511 199,36 

   Краткосрочные займы  690 300,00 1 380 600,00 2 070 900,00 2 761 200,00 3 451 500,00 

Суммарные краткосрочные обязательства  898 878,13 1 770 899,16 2 473 562,12 3 309 762,78 3 962 699,36 

Долгосрочные займы 33 134 774,25 32 444 474,25 31 754 174,25 31 063 874,25 30 373 574,25 29 683 274,25 

   Капитал внесенный сверх номинала 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 

   Нераспределенная прибыль -1 546 658,51 -929 207,41 -310 579,04 145 686,38 642 472,73 1 140 200,90 

Суммарный собственный капитал 5 553 341,49 6 170 792,59 6 789 420,96 7 245 686,38 7 742 472,73 8 240 200,90 

СУММАРНЫЙ ПАССИВ 38 688 115,74 39 514 144,97 40 314 494,37 40 783 122,75 41 425 809,76 41 886 174,51 



 

Баланс проекта, руб. 
       

Строка 2.2013 3.2013 4.2013 5.2013 6.2013 7.2013 
       

   Денежные средства 7 682 104,23 8 970 475,50 9 888 563,92 11 006 408,39 12 298 311,50 13 217 812,65 

   Краткосрочные предоплаченные расходы       

Суммарные текущие активы 7 682 104,23 8 970 475,50 9 888 563,92 11 006 408,39 12 298 311,50 13 217 812,65 

   Основные средства 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 

   Накопленная амортизация 3 852 914,50 4 495 066,92 5 137 219,33 5 779 371,75 6 421 524,17 7 063 676,58 

Остаточная стоимость основных средств: 34 676 230,50 34 034 078,08 33 391 925,67 32 749 773,25 32 107 620,83 31 465 468,42 

   Оборудование 34 676 230,50 34 034 078,08 33 391 925,67 32 749 773,25 32 107 620,83 31 465 468,42 

СУММАРНЫЙ АКТИВ 42 358 334,73 43 004 553,58 43 280 489,59 43 756 181,64 44 405 932,33 44 683 281,07 

   Отсроченные налоговые платежи 586 384,50 732 991,53 508 373,89 584 265,39 731 578,79 505 548,42 

   Краткосрочные займы 4 141 800,00 4 832 100,00 5 522 400,00 6 212 700,00 6 903 000,00 7 593 300,00 

Суммарные краткосрочные обязательства 4 728 184,50 5 565 091,53 6 030 773,89 6 796 965,39 7 634 578,79 8 098 848,42 

Долгосрочные займы 28 992 974,25 28 302 674,25 27 612 374,25 26 922 074,25 26 231 774,25 25 541 474,25 

   Капитал внесенный сверх номинала 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 

   Нераспределенная прибыль 1 537 175,98 2 036 787,80 2 537 341,45 2 937 142,00 3 439 579,29 3 942 958,40 

Суммарный собственный капитал 8 637 175,98 9 136 787,80 9 637 341,45 10 037 142,00 10 539 579,29 11 042 958,40 

СУММАРНЫЙ ПАССИВ 42 358 334,73 43 004 553,58 43 280 489,59 43 756 181,64 44 405 932,33 44 683 281,07 



 

Баланс проекта, руб. 
       

Строка 8.2013 9.2013 10.2013 11.2013 12.2013 1.2014 
       

   Денежные средства 12 648 888,96 13 414 044,53 13 827 610,80 14 284 653,70 14 923 233,48 15 179 190,51 

   Краткосрочные предоплаченные расходы       

Суммарные текущие активы 12 648 888,96 13 414 044,53 13 827 610,80 14 284 653,70 14 923 233,48 15 179 190,51 

   Основные средства 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 

   Накопленная амортизация 7 705 829,00 8 347 981,42 8 990 133,83 9 632 286,25 10 274 438,67 10 916 591,08 

Остаточная стоимость основных средств: 30 823 316,00 30 181 163,58 29 539 011,17 28 896 858,75 28 254 706,33 27 612 553,92 

   Оборудование 30 823 316,00 30 181 163,58 29 539 011,17 28 896 858,75 28 254 706,33 27 612 553,92 

СУММАРНЫЙ АКТИВ 43 472 204,96 43 595 208,11 43 366 621,97 43 181 512,45 43 177 939,81 42 791 744,42 

   Отсроченные налоговые платежи 328 947,41 562 170,18 505 714,25 587 505,44 742 214,17 507 375,73 

   Краткосрочные займы 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 

Суммарные краткосрочные обязательства 7 922 247,41 8 155 470,18 8 099 014,25 8 180 805,44 8 335 514,17 8 100 675,73 

Долгосрочные займы 24 851 174,25 24 160 874,25 23 470 574,25 22 780 274,25 22 089 974,25 21 399 674,25 

   Капитал внесенный сверх номинала 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 

   Нераспределенная прибыль 3 598 783,30 4 178 863,68 4 697 033,47 5 120 432,76 5 652 451,39 6 191 394,45 

Суммарный собственный капитал 10 698 783,30 11 278 863,68 11 797 033,47 12 220 432,76 12 752 451,39 13 291 394,45 

СУММАРНЫЙ ПАССИВ 43 472 204,96 43 595 208,11 43 366 621,97 43 181 512,45 43 177 939,81 42 791 744,42 



 

Баланс проекта, руб. 
       

Строка 2.2014 3.2014 4.2014 5.2014 6.2014 7.2014 
       

   Денежные средства 15 662 199,99 16 326 746,36 16 593 090,03 17 102 066,10 17 792 579,06 18 069 309,36 

   Краткосрочные предоплаченные расходы       

Суммарные текущие активы 15 662 199,99 16 326 746,36 16 593 090,03 17 102 066,10 17 792 579,06 18 069 309,36 

   Основные средства 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 

   Накопленная амортизация 11 558 743,50 12 200 895,92 12 843 048,33 13 485 200,75 14 127 353,17 14 769 505,58 

Остаточная стоимость основных средств: 26 970 401,50 26 328 249,08 25 686 096,67 25 043 944,25 24 401 791,83 23 759 639,42 

   Оборудование 26 970 401,50 26 328 249,08 25 686 096,67 25 043 944,25 24 401 791,83 23 759 639,42 

СУММАРНЫЙ АКТИВ 42 632 601,49 42 654 995,45 42 279 186,69 42 146 010,35 42 194 370,89 41 828 948,78 

   Отсроченные налоговые платежи 594 360,23 754 262,29 509 037,21 601 215,03 766 310,40 510 698,69 

   Краткосрочные займы 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 

Суммарные краткосрочные обязательства 8 187 660,23 8 347 562,29 8 102 337,21 8 194 515,03 8 359 610,40 8 103 998,69 

Долгосрочные займы 20 709 374,25 20 019 074,25 19 328 774,25 18 638 474,25 17 948 174,25 17 257 874,25 

   Капитал внесенный сверх номинала 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 

   Нераспределенная прибыль 6 635 567,01 7 188 358,91 7 748 075,24 8 213 021,07 8 786 586,24 9 367 075,84 

Суммарный собственный капитал 13 735 567,01 14 288 358,91 14 848 075,24 15 313 021,07 15 886 586,24 16 467 075,84 

СУММАРНЫЙ ПАССИВ 42 632 601,49 42 654 995,45 42 279 186,69 42 146 010,35 42 194 370,89 41 828 948,78 



 

Баланс проекта, руб. 
       

Строка 8.2014 9.2014 10.2014 11.2014 12.2014 1.2015 
       

   Денежные средства 17 604 252,02 18 473 273,94 18 929 882,40 19 490 791,65 20 233 237,79 20 530 741,36 

   Краткосрочные предоплаченные расходы       

Суммарные текущие активы 17 604 252,02 18 473 273,94 18 929 882,40 19 490 791,65 20 233 237,79 20 530 741,36 

   Основные средства 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 

   Накопленная амортизация 15 411 658,00 16 053 810,42 16 695 962,83 17 338 115,25 17 980 267,67 18 622 420,08 

Остаточная стоимость основных средств: 23 117 487,00 22 475 334,58 21 833 182,17 21 191 029,75 20 548 877,33 19 906 724,92 

   Оборудование 23 117 487,00 22 475 334,58 21 833 182,17 21 191 029,75 20 548 877,33 19 906 724,92 

СУММАРНЫЙ АКТИВ 40 721 739,02 40 948 608,52 40 763 064,57 40 681 821,40 40 782 115,12 40 437 466,27 

   Отсроченные налоговые платежи 334 097,68 608 866,99 512 360,17 614 924,62 790 406,63 514 021,65 

   Краткосрочные займы 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 

Суммарные краткосрочные обязательства 7 927 397,68 8 202 166,99 8 105 660,17 8 208 224,62 8 383 706,63 8 107 321,65 

Долгосрочные займы 16 567 574,25 15 877 274,25 15 186 974,25 14 496 674,25 13 806 374,25 13 116 074,25 

   Капитал внесенный сверх номинала 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 

   Нераспределенная прибыль 9 126 767,09 9 769 167,28 10 370 430,15 10 876 922,53 11 492 034,24 12 114 070,38 

Суммарный собственный капитал 16 226 767,09 16 869 167,28 17 470 430,15 17 976 922,53 18 592 034,24 19 214 070,38 

СУММАРНЫЙ ПАССИВ 40 721 739,02 40 948 608,52 40 763 064,57 40 681 821,40 40 782 115,12 40 437 466,27 



 

Баланс проекта, руб. 
       

Строка 2.2015 3.2015 4.2015 5.2015 6.2015 7.2015 
       

   Денежные средства 21 117 617,20 21 886 029,92 22 193 920,13 22 806 762,55 23 601 141,86 23 919 418,70 

   Краткосрочные предоплаченные расходы       

Суммарные текущие активы 21 117 617,20 21 886 029,92 22 193 920,13 22 806 762,55 23 601 141,86 23 919 418,70 

   Основные средства 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 

   Накопленная амортизация 19 264 572,50 19 906 724,92 20 548 877,33 21 191 029,75 21 833 182,17 22 475 334,58 

Остаточная стоимость основных средств: 19 264 572,50 18 622 420,08 17 980 267,67 17 338 115,25 16 695 962,83 16 053 810,42 

   Оборудование 19 264 572,50 18 622 420,08 17 980 267,67 17 338 115,25 16 695 962,83 16 053 810,42 

СУММАРНЫЙ АКТИВ 40 382 189,70 40 508 450,00 40 174 187,79 40 144 877,80 40 297 104,70 39 973 229,12 

   Отсроченные налоговые платежи 621 779,42 802 454,74 515 683,13 628 634,22 814 502,86 517 344,60 

   Краткосрочные займы 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 

Суммарные краткосрочные обязательства 8 215 079,42 8 395 754,74 8 108 983,13 8 221 934,22 8 407 802,86 8 110 644,60 

Долгосрочные займы 12 425 774,25 11 735 474,25 11 045 174,25 10 354 874,25 9 664 574,25 8 974 274,25 

   Капитал внесенный сверх номинала 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 

   Нераспределенная прибыль 12 641 336,02 13 277 221,01 13 920 030,42 14 468 069,33 15 124 727,59 15 788 310,27 

Суммарный собственный капитал 19 741 336,02 20 377 221,01 21 020 030,42 21 568 069,33 22 224 727,59 22 888 310,27 

СУММАРНЫЙ ПАССИВ 40 382 189,70 40 508 450,00 40 174 187,79 40 144 877,80 40 297 104,70 39 973 229,12 



 

Баланс проекта, руб. 
       

Строка 8.2015 9.2015 10.2015 11.2015 12.2015 2016 год 
       

   Денежные средства 23 558 227,72 24 531 115,99 25 029 270,99 25 694 046,60 26 540 359,09 33 845 047,38 

   Краткосрочные предоплаченные расходы       

Суммарные текущие активы 23 558 227,72 24 531 115,99 25 029 270,99 25 694 046,60 26 540 359,09 33 845 047,38 

   Основные средства 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 38 529 145,00 

   Накопленная амортизация 23 117 487,00 23 759 639,42 24 401 791,83 25 043 944,25 25 686 096,67 33 391 925,67 

Остаточная стоимость основных средств: 15 411 658,00 14 769 505,58 14 127 353,17 13 485 200,75 12 843 048,33 5 137 219,33 

   Оборудование 15 411 658,00 14 769 505,58 14 127 353,17 13 485 200,75 12 843 048,33 5 137 219,33 

СУММАРНЫЙ АКТИВ 38 969 885,72 39 300 621,58 39 156 624,16 39 179 247,35 39 383 407,42 38 982 266,71 

   Отсроченные налоговые платежи 340 743,60 657 059,45 519 006,08 642 343,81 838 599,09 886 881,55 

   Краткосрочные займы 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 7 593 300,00 4 832 474,25 

Суммарные краткосрочные обязательства 7 934 043,60 8 250 359,45 8 112 306,08 8 235 643,81 8 431 899,09 5 719 355,80 

Долгосрочные займы 8 283 974,25 7 593 674,25 6 903 374,25 6 213 074,25 5 522 774,25  

   Капитал внесенный сверх номинала 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 7 100 000,00 

   Нераспределенная прибыль 15 651 867,87 16 356 587,88 17 040 943,83 17 630 529,29 18 328 734,08 26 162 910,91 

Суммарный собственный капитал 22 751 867,87 23 456 587,88 24 140 943,83 24 730 529,29 25 428 734,08 33 262 910,91 

СУММАРНЫЙ ПАССИВ 38 969 885,72 39 300 621,58 39 156 624,16 39 179 247,35 39 383 407,42 38 982 266,71 



 

Баланс проекта, руб. 
  

Строка 1-7.2017 
  

   Денежные средства 38 610 974,12 

   Краткосрочные предоплаченные расходы  

Суммарные текущие активы 38 610 974,12 

   Основные средства 38 529 145,00 

   Накопленная амортизация 37 886 992,58 

Остаточная стоимость основных средств: 642 152,42 

   Оборудование 642 152,42 

СУММАРНЫЙ АКТИВ 39 253 126,53 

   Отсроченные налоговые платежи 530 636,44 

   Краткосрочные займы  

Суммарные краткосрочные обязательства 530 636,44 

Долгосрочные займы  

   Капитал внесенный сверх номинала 7 100 000,00 

   Нераспределенная прибыль 31 622 490,09 

Суммарный собственный капитал 38 722 490,09 

СУММАРНЫЙ ПАССИВ 39 253 126,53 

 



Финансовые показатели 
       

Строка 8.2012 9.2012 10.2012 11.2012 12.2012 1.2013 
       

Коэффициент текущей ликвидности (CR), %  181,02 173,34 169,00 165,13 165,74 

Коэффициент срочной ликвидности (QR), %  181,02 173,34 169,00 165,13 165,74 

Чистый оборотный капитал (NWC), руб. 158 970,74 728 274,25 1 298 755,05 1 706 872,88 2 155 511,65 2 605 092,24 

Чистый оборотный капитал (NWC), EUR 3 696,99 16 936,61 30 203,61 39 694,72 50 128,18 60 583,54 

Коэфф. оборачиваем. рабочего капитала (NCT)  30,16 16,91 12,87 10,19 8,43 

Коэфф. оборачиваем. основных средств (FAT)  0,58 0,59 0,60 0,61 0,62 

Коэфф. оборачиваем. активов (TAT)  0,56 0,54 0,54 0,53 0,52 

Суммарные обязательства к активам (TD/TA), % 85,65 84,38 83,16 82,23 81,31 80,33 

Долгоср. обязат. к активам (LTD/TA), % 85,65 82,11 78,77 76,17 73,32 70,87 

Долгоср. обязат. к внеоборотн. акт. (LTD/FA), % 86,00 85,63 85,26 84,87 84,46 84,04 

Суммарные обязательства к собств. кап. (TD/EQ), % 596,66 540,34 493,78 462,86 435,05 408,31 

Коэффициент покрытия процентов (TIE), раз -3,31 2,72 2,72 2,37 2,73 2,73 

Коэфф. рентабельности валовой прибыли (GPM), %  100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 

Коэфф. рентабельности операц. прибыли (OPM), %  33,73 33,80 26,92 33,92 33,99 

Коэфф. рентабельности чистой прибыли (NPM), %  33,73 33,80 24,93 27,14 27,19 

Рентабельность оборотных активов (RCA), % -11 675,04 455,36 241,84 130,97 109,08 90,94 

Рентабельность внеоборотных активов (RFA), % -48,17 19,56 19,93 14,96 16,58 16,91 

Рентабельность инвестиций (ROI), % -47,97 18,75 18,41 13,43 14,39 14,26 

Рентабельность собственного капитала (ROE), % -334,21 120,07 109,34 75,56 77,00 72,48 



 

Финансовые показатели 
       

Строка 2.2013 3.2013 4.2013 5.2013 6.2013 7.2013 
       

Коэффициент текущей ликвидности (CR), % 162,47 161,19 163,97 161,93 161,09 163,21 

Коэффициент срочной ликвидности (QR), % 162,47 161,19 163,97 161,93 161,09 163,21 

Чистый оборотный капитал (NWC), руб. 2 953 919,73 3 405 383,97 3 857 790,03 4 209 443,00 4 663 732,70 5 118 964,23 

Чистый оборотный капитал (NWC), EUR 68 695,81 79 194,98 89 716,05 97 894,02 108 458,90 119 045,68 

Коэфф. оборачиваем. рабочего капитала (NCT) 7,44 6,45 5,69 5,22 4,71 4,29 

Коэфф. оборачиваем. основных средств (FAT) 0,63 0,65 0,66 0,67 0,68 0,70 

Коэфф. оборачиваем. активов (TAT) 0,52 0,51 0,51 0,50 0,49 0,49 

Суммарные обязательства к активам (TD/TA), % 79,61 78,75 77,73 77,06 76,27 75,29 

Долгоср. обязат. к активам (LTD/TA), % 68,45 65,81 63,80 61,53 59,07 57,16 

Долгоср. обязат. к внеоборотн. акт. (LTD/FA), % 83,61 83,16 82,69 82,21 81,70 81,17 

Суммарные обязательства к собств. кап. (TD/EQ), % 390,42 370,67 349,09 335,94 321,33 304,63 

Коэффициент покрытия процентов (TIE), раз 2,38 2,74 2,74 2,39 2,75 2,75 

Коэфф. рентабельности валовой прибыли (GPM), % 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 

Коэфф. рентабельности операц. прибыли (OPM), % 27,11 34,12 34,18 27,30 34,31 34,37 

Коэфф. рентабельности чистой прибыли (NPM), % 21,69 27,29 27,35 21,84 27,45 27,50 

Рентабельность оборотных активов (RCA), % 62,01 66,83 60,74 43,59 49,03 45,70 

Рентабельность внеоборотных активов (RFA), % 13,74 17,62 17,99 14,65 18,78 19,20 

Рентабельность инвестиций (ROI), % 11,25 13,94 13,88 10,96 13,58 13,52 

Рентабельность собственного капитала (ROE), % 55,15 65,62 62,33 47,80 57,21 54,70 



 

Финансовые показатели 
       

Строка 8.2013 9.2013 10.2013 11.2013 12.2013 1.2014 
       

Коэффициент текущей ликвидности (CR), % 159,66 164,48 170,73 174,61 179,03 187,38 

Коэффициент срочной ликвидности (QR), % 159,66 164,48 170,73 174,61 179,03 187,38 

Чистый оборотный капитал (NWC), руб. 4 726 641,55 5 258 574,35 5 728 596,55 6 103 848,26 6 587 719,31 7 078 514,78 

Чистый оборотный капитал (NWC), EUR 109 921,90 122 292,43 133 223,18 141 949,96 153 202,77 164 616,62 

Коэфф. оборачиваем. рабочего капитала (NCT) 4,65 4,18 3,83 3,60 3,33 3,10 

Коэфф. оборачиваем. основных средств (FAT) 0,71 0,73 0,74 0,76 0,78 0,80 

Коэфф. оборачиваем. активов (TAT) 0,51 0,50 0,51 0,51 0,51 0,51 

Суммарные обязательства к активам (TD/TA), % 75,39 74,13 72,80 71,70 70,47 68,94 

Долгоср. обязат. к активам (LTD/TA), % 57,17 55,42 54,12 52,75 51,16 50,01 

Долгоср. обязат. к внеоборотн. акт. (LTD/FA), % 80,62 80,05 79,46 78,83 78,18 77,50 

Суммарные обязательства к собств. кап. (TD/EQ), % 306,33 286,52 267,61 253,36 238,59 221,95 

Коэффициент покрытия процентов (TIE), раз 0,04 2,82 2,88 2,57 3,02 3,09 

Коэфф. рентабельности валовой прибыли (GPM), % 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 

Коэфф. рентабельности операц. прибыли (OPM), % -18,80 34,91 35,38 28,91 36,33 36,80 

Коэфф. рентабельности чистой прибыли (NPM), % -18,80 31,69 28,31 23,13 29,06 29,44 

Рентабельность оборотных активов (RCA), % -32,65 51,89 44,97 35,57 42,78 42,61 

Рентабельность внеоборотных активов (RFA), % -13,40 23,06 21,05 17,58 22,60 23,42 

Рентабельность инвестиций (ROI), % -9,50 15,97 14,34 11,77 14,79 15,11 

Рентабельность собственного капитала (ROE), % -38,60 61,72 52,71 41,58 50,06 48,66 



 

Финансовые показатели 
       

Строка 2.2014 3.2014 4.2014 5.2014 6.2014 7.2014 
       

Коэффициент текущей ликвидности (CR), % 191,29 195,59 204,79 208,70 212,84 222,97 

Коэффициент срочной ликвидности (QR), % 191,29 195,59 204,79 208,70 212,84 222,97 

Чистый оборотный капитал (NWC), руб. 7 474 539,76 7 979 184,08 8 490 752,82 8 907 551,07 9 432 968,66 9 965 310,67 

Чистый оборотный капитал (NWC), EUR 173 826,51 185 562,42 197 459,37 207 152,35 219 371,36 231 751,41 

Коэфф. оборачиваем. рабочего капитала (NCT) 2,94 2,75 2,59 2,47 2,33 2,20 

Коэфф. оборачиваем. основных средств (FAT) 0,81 0,83 0,86 0,88 0,90 0,92 

Коэфф. оборачиваем. активов (TAT) 0,52 0,51 0,52 0,52 0,52 0,53 

Суммарные обязательства к активам (TD/TA), % 67,78 66,50 64,88 63,67 62,35 60,63 

Долгоср. обязат. к активам (LTD/TA), % 48,58 46,93 45,72 44,22 42,54 41,26 

Долгоср. обязат. к внеоборотн. акт. (LTD/FA), % 76,79 76,04 75,25 74,42 73,55 72,64 

Суммарные обязательства к собств. кап. (TD/EQ), % 210,38 198,53 184,75 175,23 165,60 154,02 

Коэффициент покрытия процентов (TIE), раз 2,77 3,25 3,34 2,99 3,52 3,62 

Коэфф. рентабельности валовой прибыли (GPM), % 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 

Коэфф. рентабельности операц. прибыли (OPM), % 30,33 37,75 38,22 31,75 39,17 39,64 

Коэфф. рентабельности чистой прибыли (NPM), % 24,26 30,20 30,58 25,40 31,33 31,71 

Рентабельность оборотных активов (RCA), % 34,03 40,63 40,48 32,62 38,68 38,55 

Рентабельность внеоборотных активов (RFA), % 19,76 25,20 26,15 22,28 28,21 29,32 

Рентабельность инвестиций (ROI), % 12,50 15,55 15,89 13,24 16,31 16,65 

Рентабельность собственного капитала (ROE), % 38,80 46,43 45,24 36,44 43,32 42,30 



 

Финансовые показатели 
       

Строка 8.2014 9.2014 10.2014 11.2014 12.2014 1.2015 
       

Коэффициент текущей ликвидности (CR), % 222,07 225,22 233,54 237,45 241,34 253,24 

Коэффициент срочной ликвидности (QR), % 222,07 225,22 233,54 237,45 241,34 253,24 

Чистый оборотный капитал (NWC), руб. 9 676 854,34 10 271 106,95 10 824 222,24 11 282 567,03 11 849 531,16 12 423 419,71 

Чистый оборотный капитал (NWC), EUR 225 043,12 238 862,95 251 726,10 262 385,28 275 570,49 288 916,74 

Коэфф. оборачиваем. рабочего капитала (NCT) 2,27 2,14 2,03 1,95 1,85 1,77 

Коэфф. оборачиваем. основных средств (FAT) 0,95 0,98 1,01 1,04 1,07 1,10 

Коэфф. оборачиваем. активов (TAT) 0,54 0,54 0,54 0,54 0,54 0,54 

Суммарные обязательства к активам (TD/TA), % 60,15 58,80 57,14 55,81 54,41 52,48 

Долгоср. обязат. к активам (LTD/TA), % 40,68 38,77 37,26 35,63 33,85 32,44 

Долгоср. обязат. к внеоборотн. акт. (LTD/FA), % 71,67 70,64 69,56 68,41 67,19 65,89 

Суммарные обязательства к собств. кап. (TD/EQ), % 150,95 142,74 133,33 126,30 119,35 110,46 

Коэффициент покрытия процентов (TIE), раз 0,11 3,84 3,96 3,57 4,21 4,35 

Коэфф. рентабельности валовой прибыли (GPM), % 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 

Коэфф. рентабельности операц. прибыли (OPM), % -13,13 40,59 41,06 34,59 42,00 42,48 

Коэфф. рентабельности чистой прибыли (NPM), % -13,13 35,09 32,85 27,67 33,60 33,98 

Рентабельность оборотных активов (RCA), % -16,38 41,73 38,12 31,18 36,48 36,36 

Рентабельность внеоборотных активов (RFA), % -12,47 34,30 33,05 28,68 35,92 37,50 

Рентабельность инвестиций (ROI), % -7,08 18,83 17,70 14,94 18,10 18,46 

Рентабельность собственного капитала (ROE), % -17,77 45,70 41,30 33,81 39,70 38,85 



 

Финансовые показатели 
       

Строка 2.2015 3.2015 4.2015 5.2015 6.2015 7.2015 
       

Коэффициент текущей ликвидности (CR), % 257,06 260,68 273,70 277,39 280,71 294,91 

Коэффициент срочной ликвидности (QR), % 257,06 260,68 273,70 277,39 280,71 294,91 

Чистый оборотный капитал (NWC), руб. 12 902 537,77 13 490 275,18 14 084 937,00 14 584 828,33 15 193 339,00 15 808 774,10 

Чистый оборотный капитал (NWC), EUR 300 059,02 313 727,33 327 556,67 339 182,05 353 333,47 367 645,91 

Коэфф. оборачиваем. рабочего капитала (NCT) 1,70 1,63 1,56 1,51 1,45 1,39 

Коэфф. оборачиваем. основных средств (FAT) 1,14 1,18 1,22 1,27 1,32 1,37 

Коэфф. оборачиваем. активов (TAT) 0,54 0,54 0,55 0,55 0,55 0,55 

Суммарные обязательства к активам (TD/TA), % 51,11 49,70 47,68 46,27 44,85 42,74 

Долгоср. обязат. к активам (LTD/TA), % 30,77 28,97 27,49 25,79 23,98 22,45 

Долгоср. обязат. к внеоборотн. акт. (LTD/FA), % 64,50 63,02 61,43 59,72 57,89 55,90 

Суммарные обязательства к собств. кап. (TD/EQ), % 104,56 98,79 91,12 86,13 81,32 74,64 

Коэффициент покрытия процентов (TIE), раз 3,94 4,67 4,84 4,39 5,22 5,44 

Коэфф. рентабельности валовой прибыли (GPM), % 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 

Коэфф. рентабельности операц. прибыли (OPM), % 36,01 43,42 43,90 37,42 44,84 45,31 

Коэфф. рентабельности чистой прибыли (NPM), % 28,80 34,74 35,12 29,94 35,87 36,25 

Рентабельность оборотных активов (RCA), % 29,96 34,87 34,76 28,84 33,39 33,29 

Рентабельность внеоборотных активов (RFA), % 32,84 40,98 42,90 37,93 47,20 49,60 

Рентабельность инвестиций (ROI), % 15,67 18,84 19,20 16,38 19,55 19,92 

Рентабельность собственного капитала (ROE), % 32,05 37,45 36,70 30,49 35,46 34,79 



 

Финансовые показатели 
       

Строка 8.2015 9.2015 10.2015 11.2015 12.2015 2016 год 
       

Коэффициент текущей ликвидности (CR), % 296,93 297,33 308,53 311,99 314,76 395,18 

Коэффициент срочной ликвидности (QR), % 296,93 297,33 308,53 311,99 314,76 395,18 

Чистый оборотный капитал (NWC), руб. 15 624 184,12 16 280 756,54 16 916 964,91 17 458 402,79 18 108 460,00 22 615 629,00 

Чистый оборотный капитал (NWC), EUR 363 353,12 378 622,25 393 417,79 406 009,37 421 126,98 525 944,86 

Коэфф. оборачиваем. рабочего капитала (NCT) 1,41 1,35 1,30 1,26 1,21 0,97 

Коэфф. оборачиваем. основных средств (FAT) 1,43 1,49 1,55 1,63 1,71 2,53 

Коэфф. оборачиваем. активов (TAT) 0,56 0,56 0,56 0,56 0,56 0,56 

Суммарные обязательства к активам (TD/TA), % 41,62 40,31 38,35 36,88 35,43 23,81 

Долгоср. обязат. к активам (LTD/TA), % 21,26 19,32 17,63 15,86 14,02 4,14 

Долгоср. обязат. к внеоборотн. акт. (LTD/FA), % 53,75 51,41 48,87 46,07 43,00 18,58 

Суммарные обязательства к собств. кап. (TD/EQ), % 71,28 67,55 62,20 58,42 54,88 31,25 

Коэффициент покрытия процентов (TIE), раз 0,24 5,92 6,20 5,69 6,84 9,09 

Коэфф. рентабельности валовой прибыли (GPM), % 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 

Коэфф. рентабельности операц. прибыли (OPM), % -7,45 46,26 46,73 40,26 47,68 44,58 

Коэфф. рентабельности чистой прибыли (NPM), % -7,45 38,50 37,39 32,21 38,14 35,66 

Рентабельность оборотных активов (RCA), % -6,95 34,47 32,81 27,54 31,57 25,87 

Рентабельность внеоборотных активов (RFA), % -10,62 57,26 58,13 52,47 65,24 90,37 

Рентабельность инвестиций (ROI), % -4,20 21,52 20,97 18,06 21,27 20,12 

Рентабельность собственного капитала (ROE), % -7,20 36,05 34,02 28,61 32,95 26,40 



 

Финансовые показатели 
  

Строка 1-7.2017 
  

Коэффициент текущей ликвидности (CR), % 1 327,73 

Коэффициент срочной ликвидности (QR), % 1 327,73 

Чистый оборотный капитал (NWC), руб. 33 771 835,24 

Чистый оборотный капитал (NWC), EUR 785 391,52 

Коэфф. оборачиваем. рабочего капитала (NCT) 0,65 

Коэфф. оборачиваем. основных средств (FAT) 8,55 

Коэфф. оборачиваем. активов (TAT) 0,56 

Суммарные обязательства к активам (TD/TA), % 7,04 

Долгоср. обязат. к активам (LTD/TA), %  

Долгоср. обязат. к внеоборотн. акт. (LTD/FA), %  

Суммарные обязательства к собств. кап. (TD/EQ), % 7,57 

Коэффициент покрытия процентов (TIE), раз 33,59 

Коэфф. рентабельности валовой прибыли (GPM), % 100,00 

Коэфф. рентабельности операц. прибыли (OPM), % 53,26 

Коэфф. рентабельности чистой прибыли (NPM), % 42,61 

Рентабельность оборотных активов (RCA), % 25,63 

Рентабельность внеоборотных активов (RFA), % 364,37 

Рентабельность инвестиций (ROI), % 23,94 

Рентабельность собственного капитала (ROE), % 25,75 
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Точка безубыточности ( "Сдача техники в аренду", 12.2012 ) 

  
 



График окупаемости (NPV) в основной валюте
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